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é Csak elméletben 


a Mi várható és mi nem 
) a távközlés liberalizációjától?. 9. oldal 
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Biztonsági félelmek akadály 
hatékonyságát a világ fejlett 


az e-kormányzat? TEETIZ 
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Könyvtári olvasó Fényes e-Európa? Jelentés a digitális frontról 


Különleges Xerox-szkennerrel £-business: nem libben el. A kibertéri polgárjogi aktivisták 
digítalizálják a Corvinákat 13. oldal minta pillangó 20.oldal nem ismernek határokat 


"Mennyire biztonságos Jévazjbek 


Az E 1! Államokban ni 


ák az elektronikus kormányzat terjedését és an Elemzők szermni az X 
országainak többségében jú 7 


z elektronikus kormányz. 
készített kutatást a 
Nelson Sofres (TNS): a 
júliusa és szeptembere között 
lebonyolított f 
terjedt ki; a válaszadók száma 
meghaladta a 29 ezret Az online kör 
mányzati oldalakat a legkülönböz 
célokkal keresik fel az emberek. A leg 
jellemzőbb az információkeresés, a leg 
ritk: 


mérés 27 or 


bak pedig a konkrét, pénzügyi mű 
ók. Éz arra 


berek nem szívesen osz 


veleteket is igénylő tranzak. 
al, hogy az en 


k meg online módon olyan szemé 


lyes információkat a kormányzati szer 
vekke), mint hítelkártyájuk vagy bank. 
számlájuk adatai. A TNS felmérésében 
szereplő válaszadók mintegy kétharma 


da szerint az internet nem bizi 


€-kom 


nyzati szolgáltatások igénybe 
vételére. A biztonsági szempontok n 
fokozott. aggodalmat mutató országok 


csökkenő sorrendben: Németorsz 
százalék), Japán (84 százalék). Fran 


(85 


JINIIV I 


ÖSAT1S1006! 


és az Egyesült ( kormányzati s: 


alék). Ennek ellenére a (skandináv 
aléka z az intet Norvégiában 
lók 19 százaléka — fizetett már ! szágban 46 s; 


Finno 
alék —, de Észak-Ame- ) A Hírek M. 


tes tentegetató / Magyar siker 


kártyaszám átadását is. 46 ázalék Egyesült Allamokban nológiai gek K 
Egyébként a válaszadók több mint ! százalék, A másik oldalon az elmaradák ! rópában" elnevezésű k 

egynegyede (26 százalék) használta már közön . Indon Oroszország Tr z y Az el: 

tokat szolgáltasson gy ügy kormányzan a] 

zen. Ugyanakkor az egye s erő. ítt még a 10 al foglalkozik. A 14 

Cisco Expo novemberben 

A Cisco Ma rocszág negyedszer ren szabályok szerinti recesszióról. minde )J 

magyarországi leányvállalat ügyvezető. sok értéke folyamatosan ikken. En nács: don Mm. 

Je cég technológiai újdonságairól be nek egyik legbiztosabb jele, hogy az al- Nokia vehet a kés; ád 


Jik fordulójáb 
almától. Ez a környezet mindenkire ! Marconi kiesett 


Az elmúlt év nagyon nehéz volt az ín 
temetesinfrastrukti knak: a g 
dasági növekedés általános lassulása 


elmaradt az elő for 


1-szál 


gyformán negatívan hatott, és ez alól ! két továbbjutónak november 30-áig ke 


sőként mindenütt a háttérberuházások ! nem kívétel a Cisco sem, így a cél idén. ! megtennie újabb ajánlatát. A 1) 
visszafogásában. jelentkezik. Bár nem ! nem az előretörés, hanem az eddig elért / tést tárgyalásos eljárás előzi meg 
beszélhetünk a klasszikus közgazdasi (Folytatás az 5. oldaloni MALLÁSZ JUDIT 


..... 


... 


www.matav.hu 


adat; 


gényei s vábbfejleszi 


értéknövelt szolgáltatásainkkal is 


kényelmes. 


é tehetjük üzletmenetét. 


Az október 15-től december 31-ig 


tartó akció során a menedzselt 


bérelt vonalat a szerződés időtar 
tamától függően különböző mértékű 
havidíjkedvezménnyel kínáljuk, 
sebességnövelést pedig 1596 havi 


díjengedménnyel veheti igénybe 


maláv 


a szavakon tu 


A MICROSOFT-PERRŐL 10 
Hosszú pereskedés után 

az Egyesült Államok Igazságügyi 
Minisztériuma és a Microsoft 
megállapodott 

(CSÓRTÁN SÁNDOR) 


GÉGVILÁG 

MERRE JÁR AZ AUTÓ 8 
A MatávCom műholdas 

lárműkövető rendszert is kínál 

(MALLASZ JUDIT) 

TERJED A PENTIUM 4. 

OSÓRIÁN SÁNDOR) 

FINN-MAGYAR KONFERENCIA 

Mitkel tenni a versenyképesség 
növelése érdekében? 45 
MALLÁSZ JUDIT — RÉVÉSZ GÁBOR.) 

ANONIM GYŐZTES 

AZ AXELERŐ REGÉNYPÁLYÁZATÁN 

Jake Smiles továbbra sem fedífel [17 
kilétét 

IMÁNYI KATALIN) 

REGIONÁLIS KÖZPONTTÁ VÁLNI 
Ne legyünk második India - 
mondja Pest! István 
(MÁRTONFTY ATTILAJ 


VELEMÉNY 

CSAK ELMÉLETBEN 

Lehet, hogy december 23-án 

"mégsem jön el a távközlési 

Kánnán? 

(MALLÁSZ JUT) 

JOGVEDETT ADATBÁZISOK 

(RÉVÉSZ GÁBOR 

E-BRAU 

Ha egy sörgyár és az internet 

találkozik 

MÁRTONFPT ATTILAJ ] 

NEM PIHEN A BSA ] 

Elkészült az úl szottvernyílvántartó 
SÁNDOR) 


zgmameaay TERMÉK ÉS TECHNOLÓGIA 


Intel-koncepció 


Hannacroix névre keresztelte 

új .koncepció-számítógépét" az intel, 
A készülék ebben a formában 
feltehetően soha nem kerül 

az üzletekbe, de jó példája 

2 hagyományos" technológiáktól 
mentes PC-nek. 

Néhány az alkalmazott 
technológiák közül: USB 2.0 és 
IEEE 1394 csatolók, 

Smart Media Drive, Bluetooth, 
BO2.11b vezetéknélküli LAN. 

A megszokott kellékek közül 
hiányzik viszont a soros port és 

a hajlékonylemezes meghajtó, 
www.SszLhu/nirek, arcn.pnp 
(2001. 11. 14) 


FILMSZÍNHÁZ, MUZSIKA kJ 
A noteszgépeket bemutató 

sorozatban most két, 

a multimédiaalkalmazásokhoz 

minden szűkséges tartozékkal 

felszerelt gépet tettünk nagyító alá 
(HORVATH USZUO) 

KÖNYVTÁRI OLVASÓ n 
Speciális szkennerrel 

dígítalizálják 

a Mátyás corvinákat az Országos 
Széchényi Könyvtárban. 

A berendezést szerzőnk u 
közelebbről is megvizsgálta 

(HORVÁTH LÁSZLÓ) 

SZOFIVERTESZT 

A tesztelés a programfejfesztés 

egyre nagyobb hányadát adja 

(KAIZSÁN GYÖRGY) 

VERSENYSZÁMOK 

Az EU-hoz való reménybeli 
csatlakozásunk még 26 
a telefonszámokat sem hagyja 
érintetlenül 

(MALLISZ JJOM 


Az internetes rel 


a reklámköltségvetések 2 


mra fordított összeg 


www.szamítastechnika.hu 


2001. NOVEMBER 20 


PG, csak másképpen 


A személyi számítógép, a PC 

ma már egyre inkább 

Personal Communicatort jelent - 
mondja Beck György. 

a Compag Magyarország 
vezérigazgatója. A hangsúly nem 
a számítási képességen, 

hanem a kommunikáción van, 
tértől és időtől függetlenül. 
Melléklet, 1. oldal 


TARTALOM 4 7. HE! 


ME —].y———]— 
10 ! TRENDEK ÉS MEGOLDÁSOK 20 


INFORMÁCIÓ ÉS TÁRSADALOM 28 


FÉNYES E-EURÓPA? 2 
A gazdasági recesszió 

fenyegetése ellenére az európai 
vállalatok folytatják beruházásaikat 

az elektronikus kereskedelem 


JELENTÉS A DIGITÁLIS FRONTRÓL 
Szerzőnk olyan szervezetek, 
intézmények felkutatását fogot 
amelyek rovatunk alaptérmájáho 
nyitnak (web)kaput 


területén MIKOLÁS ZOLTÁKI 
(MÁRTONFFY ATTILA) 30 KÖNYVKERESKEDŐK A WEBEN 
MAGYAR ÜZLET Az American Booksellers 


Miként vélekednek a magyar 
vállalkozások az e-kereskedelem 
kínálta lehetőségekről 

(MÁRTÓKFFY ATTIU) 

LUKUS ÉS E-KERESKEDELEM 
Piackutatók azt jósolják, hogy idén 
Jelentősen nőni fog a karácsonyi 
bevásártás címén bonyolított 
internetes vásárlások értéke. 
Újdonság, hogy a tömegtermékek 
mellett megjelennek a kínálatban 
a luxuscikkek ís 

(ZIMÁNYI KATALIN) 


Association (ABAJ nemzeti 
e-kereskedelmi központot nyitott 
A BookSense.com egyetlen 
hátránya, hogy nem alkalmaz 
alacsony árakat 


ZIMÁNYI KATALIKI 


VILLANYRENDÓR. az életképességben 
Történet a .projekt-jelzőtámpa" amely a hagyományos területek megett 
szerepéről a vékony kliensek és a kézígépek Ierér 


(TRAGY MAYOR ÉS DOUBLAS HUBBARD, 010) ís tudott újítani 


2000-t 
százalékát tette ki. Bár az 


ben átlagosar 


kérdőívre kapott válaszok 2001-re és 2002-re rendkívül 


erőteljes növekedést jósoltak 


12 hónap ar 


mérsékeltebb növekedésre 


yát firtató mostani kérdésre kapott válas 


nak, a következ 


eklám új formál 


Z0k ssak 


ngednek következtetni 


www.szt.hu/ujsag. archivum. php (2001/29) 


Mennyire biztonságos 
az e-kormányzat? 


(Folytatás az 1. oldalról) 
Ha összevetjük az intemet elter. 
jedtségi adatait az elektronikus 
kormányzat felhasználásának el: 
orrságával, kiderül, hogy ál 
talában azokban a; 
oaik: 


szágokban 
kormány 
áltatások igénybevéte: 
kább elterjedt 
dekes a helyzet Finn. 
hol az inten 
annyian vanna 


kormányzati szolgál 


Magyar cégek 


Kövwell FireWire 1394 DV 
Digítális videoszerkesztő rendszer 


elektronikus kormányzat elter 
jedtsége (17 százalék). Ide tu 
tozik még Franciaország 
nőtt korú népesség 18 százalé- 
ka használt online kormányzati 


— a fel 


ndsze. 


oigáltatásokat, pedig 


nethasználók  részará. 
Németország 
7 százalék a 36 


res in 


nya 33 százalék 
itt az arány 

százalékos webhasználathoz ké. 

y-Britannia (11 szá. 
alékkal szemben), 


atásba bevont összes or. 


pest—és Na 
alék a 34 szá 


kintve hozzávetőleg 
kérdezettek egyötőde 


izalék) használta az inter: 
kormányzati információk 
Kilenc lék 


különböző 


vasználta arra. 


órlapokat, formanyomtatványo: 


omtasson ki, és 7 száza 


repeljenek, a k maj 
színvonalú technológiai megol 

ok fejlesztésével és előállítá 
ával k glalkozniuk és leg: 
alább 3 működniük: a 
feltételek kö a többsé. 
ú külföldi t kizár 

tulajdonosi struktúra, A 200 
yar, cseh. szlovák. lett 


zempont 
urópai 


őire is, A 


ITSAN NÖ: 


SZÁMÍTÁSTECHNIKA 


Online 


A Microsoft-perről — 


lék személyes vagy háztartási 
adatokat ís átadott íly 
kormányzati szerveknek 
Magyarországon ma még 
rekcipőben jár az új típusú ú. 
intézési a lakos 
ságnak csak töredéke nyitott a 
közhivatalok online szolgáltatá 
sainak. igénybevé Míg 
magyar intemetet rendszeresén 
használó válaszadók közül min 
den 10. számolt be arról, hogy 
informálódás igényével felke. 
reste valamely közhívatal hon- 
lapját az elmúlt egy évben, ad 
dig ennél komolyabb ügyben 
dokumentumok letöltése. adat- 
vagy tranzakciók 
mindössze 1-3 


rendszer, és 


elére. 


véghezvitele 
százalék volt érdekelt 


MÁRTONFFY ATTILA 


a DET Fast élén 


vekvő vállalatnak kevés a tőké 
mi egyúttal azt is 
y sokkal fontosabb 


bázisa, mint a tőke 


a tudás 


nnyisége 


A technológiai cégek többsé 
génck t 
llió dollárt, így kétharmaduk 
a köv 


vben külső (id 


kező 


A 


5 múllió dollár 


e bevonását tervez 
legtöbb cégnek I 


közötti van szüksége a 


szegn 
finanszírozásához. 
MÁRTONPFY ATTILA 


növekedése 


Panasonic Di 


hl 


A Microsoft és 
kormány közt több mint két 
hete megszületett a megállapo. 
dás, Az eljárást 19 tagállammal 
együtt indította az Egyesült ÁL 
lamok Igazságügyi Minisztéríu- 
ma — két állam később kilépett 

a megegyezés is csak akkor 
ha mind a 17 


a szövet 


érvényes tehát, 
tagállam áldását adja rá. Erre 
egyre kevesebb az esély: e sorok 
írásáig 9 állam képviselője írta 

á a megállapodást, A többi 
állam újabb eljárást kezdemé- 
nyezhet a Microsoft ellen. 

A megállapodásban a Micro. 
softnak előírt szabályok arra 
szolgálnak. hogy javítsák a ver- 
senytársak piaci lehetőségeit: 
hogy az ő Windowson futó vagy 
Windowshoz kapcsolódó szoft: 
vercik felvehessék a versenyt a 
Microsoft termékeivel. A meg. 
állapodás néhány pontja — pél 
dául az a rendelkezés, amely 
szerint a Microsoft minden part- 
azonos feltételek mel 
lett kell licencbe adja a 
termékeit hogy nem 
követelhet kizárólagos fejlesz: 


nerének 
hogy 
vagy az 
tésről vagy támogatásról szóló 
a partnereitől — el 
lenőrizhető. és előremutató. A 
többi pont — amelyek leginkább 
a Windows nyitottságát hívátot 
tak biztosítani — ha 
azonban kétes, még akkor is. ha 
a betartásukat egy 3 tagú bizott 
ság felügyelni 


zerződést 


a helyszínen, s 


könyvelésbe 


sz. belenézhet a 
sőt a forráskódba ís 
könyvelésből . ís 
olna állapítani a 


aci mi 


Ha már a 


meg lehetett 


törvénysértő 


volna ilyen sokáig a v 


A sok millió sornyi forráskód 


KIKIÁLTÁSI 
ÁR: 1 Ft! 


SZAMÍTÁSTEGHNYIKA 


VD-RV20 DVD lejátszó 


utolsó napja: 200 


SZÁMÍTÁSTECHNIKA 2001, KOVEL 34 


) pedig a rendszertervek, leírások 
nélkül, emészthetetlen massza) 
Hogyan hiheú bárki, hogy há 
rom ember, még ha a legkívá, 
lóbb pro 
den részletében nyomon követ 
ni egy ilyen méretű projektet. A 
megállapodás értékelésekor at 
ból érdemes kiindulni, hogy mi 
volt az eljárás célja, Sokak sz. 
rint a cél a Microsoft megféke 
zése volt, s nem az ellehetetleni. 
tése. A megállapodás ténye is ezt 
avélekedést 
Ha a megállapodást eddig aló 
nem író 8 állam újabb pert kez. 
deményez, feltehetőleg szig 
rúbb szabályokat akar kikén 
szeríteni — a mai recesszi 
időkben. aligha  törekedhetnek 
másra. Ilyen szabályok betar 
tásának az elle-őrzése azonbai 


mozók is, képes min 


nasztja alá. 


nem lenne (lesz) 
A versenytársakon érdemben 
valószínűleg a jóval sz 
szabályok sem segítenének, A 
Microsoft olyan mértékben hó- 
dította meg a PC-s szöftverek 
piacát, hogy egyeduralmát 


zerű, 


úbb 


látható időn belül —még a Win! 
dows forráskódjának a nyil 
nosságra hozatala sem töm 


me 
Időnként hajlamosak vagyutik 
azt hinni, hogy az esemény 
való elkésett 
nyeges folyamatok nem ide 


korán való felismerése kelet ] 
rópai Pedig a Mi ! 
soft és az államok pere az egyik 


ajátosság. 


legjobb példa rú, hogy ily 


ről szó sincs. 


CSÓRIÁN SÁNDOR 
——].,".ji 


vant 


Online 


november 23 


FÖR — AKTUÁLIS § 


Cisco Expo novemberben 


It. Ma. 


Előminősítés 


választotta GPRS 
hálózata kizárólagos 
szállítójának a Vodafone 
Magyarország. A rendszer 
várnatóan már 2001 decem- 
berében működőképes lesz. 
Mint Vitai Attila, a Vodafone 
vezérigazgatója elmondta, 

a bevezetés időzítésében 
tontos szerepet játszott, hogy 
már több GPRS készülék van 
kereskedelmi forgalomban, 
illetve az infrastruktűta olda- 
táról 
gatható az új szolgáltatás. 

A GPRS rendszer kialakítása 
néhány millió dollárba kerül. 


biztonságosan támo- 


a Matáv bevétele. 
tiszta nyeresége csökkent az 
év első három negyedévében. 
2001 első 9 hónapjában 

a távközlési társaság 403.8 
milliárd forint bevételt ért el, 
ez forintban 234 százalékkal 
több, mint az egy évvel 
korábbi. Sikerült növekedést 
elérni a vezetékes távközlési 
szegmensben és a mobitele- 
tóniában. A nettó eredmény 


545 milliárd forint volt, 
9 hónapjában elért 
milliárádal szemben. 


forgalma 
szeptemberben z. 
1-es pénzügyi évben 

milliárd forint volt, 18 szá- 


Richard Ebefíng ügyvezető 
partner szerint a cég bevéte- 
jének legnagyobb hányadát 

a könyvazsgáló reszleg erte 
el. Az informatikai területet ís 
magába foglaló, 16 milliárdos 
torgalommai rendelkező 

tané: 


sadási üzletág 

lékckal bővült. Ebből 
az informatikai ianácsadás 
mintegy 60-70 százalékkal 
részesedett, mondta 
lapunknak Tomka János 
operatív vezető. Ez az üzletág 
idén október 1-jétől önálló 
társaságként működik 
KPMG Consulting néven. 
Tomka továbbá bejelentette: 
3 KPMG Hungary közös 
oktatási szervezetet alapított 
a Budapesti Műszaki és 
Gazdaságtudományi 
Egyetemmel KPMG-BME 
akadémia néven. 


Mártontty Attita 


j Merre jár az autó? 


Bedő Enk vezérigazgató tájé 
k a szerint a MatávCom 
comTrídek műholdas navigá 
ciós rendszere közel 400 gép- 


járművet követ nyomon. 


A 2000 májusában indít 


szóra több új szolgáltatással bő: 
vített comTrédek GSM hálóz: 
SMS-ben továbbítja a 
mű rar 


ada 
s irányát. A: 


kodási helyének 


adatokhoz . intemetkapcsolattal 
ellátott. számítógéppel, csupán 
gyetlen jelszó birtokában lehet 


A követőrendszi 


mi célokra ís hasz; 


nálható; a MatávCom szakem; 
berei nem tudnak olyan, a mű. 
követ ról. 

A tapasztalatok azt mutatják. 
hogy Magyarország területén 
8 ás napi futást feltételez. 
ve, egy jármű követése átlago. 


stratégiájáról beszélt Anand 
ndrasekher, az Intel Arch 
1 Group. alelnöke. Mint 


gyike tudja kihas 
A Windows XP DíreciX R-as 


ehajtója kihasználja az SSE 


san havi 4 ezer forint körüli 
összegből megoldható. A Ma 
távCom — egyidejűleg —9000- 


10000 kocsi adatait tudja kezel: 
gépkocsiba szerelt egysé. 
get nem kell megvásárolni, bér: 
be A MatávCom azt 
tervezi, hogy az SMS helyett 
GPRS-en keresztül, azaz folya 
kapcsolattal 
szolgáltatást. A csomagkapcsolt 
technológia alkalmazásakor az 


matos nyújtja a 


átvitt adatmennyiség . alapján 
számláznak, ezáltal csökkent 
hető a felhasználók költséi 


Bedő Erik azt is bejelentette, 
hogy a MatávCom biztonság 
technikára szakosodott vállalk 
a SafeCom Rt 
behatotásjelző, automatikus 


tot hozott létre: 


űz 
jelző és -oltó, beléptető és tmun- 
kaidó-nyilvántartó, valamint zárt 
láncú televíziós rendszerek ki- 
alkozik. 

MALLÁSZ JUDIT 


vitelezésével fogl: 


Az alelnok elmondta. hogy 
z olcsó CPU-k szegmensében 
folytatják a Celeron-vonalat. A 
múlt hónapban bejelentett (Tus 
tatin kódnevű) típus már a leg 
újabb, 0.13 mikrométeres gyár 
tástechnológiával készül, és 256 
kilobájt másodlagos gyorsítót 

t tartalmaz. A jövő év első 
egyedében várható a 2.2 gig 
hertzés Pá bejelei valamint 
annak a lapkakészletnek a ki 


DDR RAM 


retővé a Pen. 


bocsátása. amely 


használatát tesz 


tíum 4 CPU mellett 
Sokak szerint nem volt s 
rencsés, hogy a Pentium 4 beje 
lentése után alig fél évvel meg 
változtatták a foglalarát. Az 


elnök szerint a jelenlegi Socket 
$73-as foglalat legalább 2 
datban marad. 

cső 


ámDon 


Sun Fire" 


Úgy falja az adatot, 
mintha vasból 
lenne a gyomra. 
Ráadásul abból 


is van. 


Amikor a legfontosabb működéskíítikus al 
kalmazásokhoz keres vállalati kiszolgálót, 
biztos, hogy egy nehézsúlyú pannerre van 
szüksége. 

A Sun Fire" midítame szerverek a hagyo- 
mányos nagygépes, azaz mainframe rend- 
szerek tulajdonságait biztosítják közép 
kategóriás, azaz miárange áron. Teszik 
mindezt úgy, hogy megőrzik rugalmasságú 
kat és skálázhatóságukat, ugyanakkor a 
legújabb. UItraSPARC III processzorral és 
"a Solaris B operációs rendszerrel olyan tel- 
Jesítményre képesek, mely mostanbig csak 
mainframe környezetben volt elképzelhető. 
Ateljes redundancia és a csaknem minden 
alkatrész működés közben történő cserél 
hetősége által gyakorlatítag kiküszöből 
hetőek akár a tervezett. akár a hiba okozta 
tendszerleállások. A gépcsalád azonos 
részegységekből épül fel, melynek révén a 
Kisebb gépek egységei és alkatrészei válto. 
zatlanul használhatóak egy nagyobb szer- 
verbe szerelve, így a vevők befektetései 
nek maximális védelmét biztosítják. 

A Sun Fire szervereket olyan innovativ gon 
"dolkodással terveztűk, melyet Ön joggal 
várhat el a Suntól, a világ etső számú UNIX 
rendszerszállítójátót, Így hát nyugodtan 
megrendelheti az egész étlapot. 


sun.com/sunfre 


ven GY SUN 


mierosystems 


AKTUÁLIS 


T 


Finn-magyar konferencia 


November 5-én Olli.Pekka Hei- 
nonen finn közlekedési és hír- 
közlési miniszter, valamint 
Stumpf István kancelláriaminász- 
ter részvételével rendezett kon 


ferenciát az e-versenyképesség 


kérdéseiről az informatikai kor- 
mánybiztosság az ICL és a No- 
kia támogatásával, 


A. miniszterek a megnyítóbe- ! 


szédekben a két ország hasonló 
vonásait emelték ki. Megemi- 
tették azt a tényt is, hogy a genfi 
Világgazdasági Fórum felméré- 
s szerint Finnország a világ leg- 
versenyképesebb gazdasága, de 
a magyar gazdaság is előrelé- 
pett tavalyi helyéről, így most 
26. a rangsorban. Az OECD 
egyik tanulmánya ís elismeri a 
magyar eredményeket: a tudás 
alapú gazdaság fejlesztésében 
elért eredménye alapján Ma- 
gyarországot a lista 6. helyére 
sorolja be. Finnország teljesít- 
ménye kiemelkedő az elektroni- 
kus államigazgatási projektek 
bevezetésében, amihez az is 
hozzájárult, hogy a legelsők közt 
fogadta el az elektronikusalá- 
írás-törvényt. A FINEID (Finnish 
Electronic identity) projektet az 
ICL vitte végig; 1998-as indulá- 
sakor ez volt Európa első orszá: 
£0s kiterjesztésű PKI-projektje. 
Az országos terjesztés 1999 vé- 
gén kezdődött meg: eddig ösz- 
szesen 12 ezer digitális személy- 
igazolványt bocsátottak ki. 


OIi-Pekka Heinonen 


Í Az ICL-nek egyébként ís 
nagy gyakorlata van az elektro- 
) nikus kormányzat projektek vé. 
gigvitelében. hiszen Nagy-Bri 
) tanniában részese volt a Magyar- 
országon most induló folyamat. 
) nak. Ott már több önálló rend. 
szert ís bevezettek: működnek 
különböző szintű portálok, de / 
a rendszer teljes integrációjára 
eddig nem került sor. 
Köztudomású, hogy a mobil- 
telefőnia elterjedése minden vá: 
rakozást felülmúlt, kezdte elő- / 
adását Heikki Vappula, a Nokia 
Magyarország ügyvezető igaz 
gatója. majd ismertetett néhány 
piaci előrejelzést. A Nokia sze. 
rint 2002-ben közel ! milliárd 
cellás előfizető lesz a világon. 
az Ovum szerint 2006-ra a cel. 
lások tábora 1.7 milliárdra nő, 
a UMTS Forum pedig 2010-re / 
mintegy 2.3 milliárdra teszi a 


( cellás rendszerek 


nak számát. A 
kedést természetesen a 
gia további fejlődése. a szolgál 
tutások körének jelemtós bóvt 
lése (több ezer), valamint a 
jes mobilkommunikációs ipará 
átalakulása kíséri. Bár je! 
a távközlésben 
kommunikációban — némi meg 
torpanás tapasztalható, 


És így a mobil 


rövide. 
sen elindul az iparág mérsékelt. 
ám Imeáris növekedése. 

A piac eközben termé 
sen átalakul, a kezdeti boc 
kihasználó 
helyett mindössze 2-3 
nyentese lesz a folyamatoknak 
Az nyet majd, aki végponttól 
végpontig terjedő. egyedülálló 
lehetőségeket kínál. 

Björn J. Flakstad. a Pannon 
GSM vezérigazgatója hangsú- 
lyozta: a verseny önmagában 


számtalan 


jól szabályozza a pizcot, csak 
fitkán van szükség mesterséget 
szabályozó elemekre. 
hagyni tehát, he 
gát szabályozza. A 


világviszonylatban. kiemelkedő 


mobilhelyzet alakulhasson ki 
mind a lefedettség, mind a szol 
gáltatásminőség. mind az árak 
tekintetében. A további fejlődé. 
si pálya természetesen még sok 
kérdőjelet tartalmi 

mtvész cámon-MaLLÁSZ 3UDIT 


Anonim győztes 


az Axelero regénypályázatán 


Megjelent az Első Magyar On: 
line Regénypályázat győztes 
műve. Jake Smilesz 1 link című 
könyve. A Magvető gondozá. 
sában kiadott regényt az Axcle- 
ro Intemet és a Kiadó az in- 
temeten ís követhető sajtótájé- 
koztatón mutatta be a Liszt Fe- 
renc téri Műszaki Könyváru. 
házban. 

A Magvető Kiadó és az Axe: 
lero Intemet által működtetett 
intemetes portál, az [origol 
2000-ben hírdette meg az első 
magyar online regénypályázar 
tot, amelyre 126 színopszis ér- 
kezett. Hét szerzőt választott ki 
a zsűri: az ő regényfejezeteik 
kerültek fel hétről hétre az 


[origo] oldalára Hat hét után [ 
újabb szavazás kezdődött a 
zsűri három szerzőnek adta 
meg a lehetőséget, hogy befe- / 
jezze 33 fejezetből álló online ) 
regényét. j 

2001 tavaszán lezárult a ver. 
seny: a közönség és a zsűri által 
legjobbnak ítélt győztes Jake 
Smíles műve immár nyomtatott 
formában is olvasható, de azt, / 
hogy a valóságban ki lehet a 
szerző, sem a zsűri, sem a kiadó 
a mai napig nem tudja. Jake 
Smiles a sajtótájékoztatón som 
fedte fel a kilétét 

Az online regénypályázatot — 
így Jake Smúles készülő művét 


ís — folyamarosan kísérték az 


(origo). Fórum 
hozzászólások. kritikai 
jegyzések, amelyek hol a sző. 
vegekre reflektáltak, hol pedig 
az online regény műfaji sajátos. 
ságait elemezték. Egy biztos: a 


csatomáján a 


] nyertes mú szerzője rejtőzködő 


típus, egyedül az online cseve- 
gócsatornán szólítható meg. Ki: 
rály Levente, az ! Tink könyv 
szerkesztője teljes értékű kor. 
társ irodalmi alkotásnak tekinti 
az intemeten született művet. 
ZITMÁNYI KATALIN 


. szitán 
sonline: ose nuzarratoi 
fegszeájatabetyetsetntpaztttó 


Regionális központtá válni 


Lehet, hogy a gazdaság egészében még 
nincs recesszió, de az informatikai ipar- 
ban igenis számolni kell ezzel a ténnyel 
— szögezi le Pesti István, a HP. Ma- 
gyarország ügyvezetője. A cégek tőme- 
zesen bocsátanak el dolgozókat, a meg- 
maradóknak pedig drasztikusan csök- 
kentik a fizetésemelési ütemét, a válla- 
latok sorra lassabb vagy éppen negatív 
növekedésről számolnak be, a profitjuk 
tizedére csökken, vagy veszteséget mu- 
tamak ki. A recessziónak ugyanakkor 
konszolidációs hatása van. ezt globális 
szinten például az is igazolja, hogy a HP 
felvásárolja a Compagot. 


Magyarországon a nagy helyi cégeknek 
— rendszerintegrátoroknak, dealereknek 
— jó esélyük van arra, hogy még nagyob- 
bak legyenek. Ugyanakkor kialakul egy 
új, 6 szektor, a szoftver- 
fépeszi ké; ezekből alakul majd ki a 
nagy cégek körüli, erős szakmai kompe- 
tenciával rendelkező holdudvar 
Mindezt pozitívan befolyásolja majd a 


I 
ji 


Jövő év első felétől a Széchenyi-prog- 
Tam, s ezt nemcsak az IT-szektor érzi 
majd, hanem az egész gazdaság — véli 
Pesti István. A szoftverfejlesztők mint 
közepes és kisvállalkozások a program 
5-ös fejezetének jóvoltából eszközök- 
höz, megoldásokhoz jutnak. Mt a HP 
Magyarország két területre összpontosít. 
Egyrészt grafikus tervezői programokat 
szállít, másrészt az informatikai kor- 
mánybiztossággal közösen . ítaniumos 
technológiával és szoftverfejlesztő kör- 
nyezettel ellátott laboratóriumot bocsát 
a rendelkezésükre. A HP ezenfelül pénz- 
ügyi támogatást is nyújt, illetve piacot ís 
biztosít e szoftverfejlesztő cégeknek. 
Magyarországon tehát beindult egy 
pozitív spirál az informatikában, s ha t0- 
vább folytatódik, ez az egész gazdaság 
motorja lehet. S akár van recesszió, akár 
nincs, hazánk esélyes arra, hogy — alap- 
vetően a megoldásfejlesztésből és az 
ASP-modellből kiindulva — a vártnál na- 
gyobb mértékben növelje a gazdasági 
hatékonyságot, illetve regionális köz- 


ponttá váljon az informatikában. Így el / 


lehet érni, hogy Magyarország ne máso- 


! ző ország legyen, hanem mi mondhas- 


Pesti István: ... Magyarország ne második 
India legyen 


dik India, azaz bérfejlesztéssel foglalko- 


suk meg, hogy mire van szüksége a vi- ] 
lágnak — szögezte le Pesti István. 


Nem integráció, megoldási 


! 
; Ji 

A jelenlegi piaci tendenciák arra mutat- 
i 

Ji 


nak, hogy ha integrációról beszélünk, 
nemcsak a meglévő hardvert és alkal- 
mazásokat kell integrálni, ahogy azt a 
klasszikus rendszerintegráció teszi; a ki- / 
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mondottan nagy cégeknél már alkalma. 
Zásokat — a HP nyelvén e-service-ekei 
kell telepíteni — mutat rú Pesti István, Az 
€-service arra ad választ, hogy miként 
lehet egy webes megoldáscsomagban az 
összes Üzleti folyamatot lefedő vállala. 
ti énékláncot létrehozni, méghozzá oly 
módon, hogy az kommunikáljon a ré. 
gebbi alkalmazásokkal. A megoldásszál 
lítás mint kulcsfontosságú elem egyéb. 
ként már két éve jelen van a HP strajé- 
giájában. 

Olyannyira, hogy a HP Magyarország 
először , saját bőrén" próbálta ki az új 
€-services-technológiát. Ennek jegyében 
a cég áttért az Oracle-CRM-re, a Web. 
Shop új generációját implementálta ér 
téklánc- és call center-integrációval, s 
mindehhez hozzácsapla az online mar. 
ketinget is. Az eredmények a HP-t iga: 
zolták: a megpróbáltatás hónapjai után 
most már nem ak a probléma, hogy bi 
zonyos termékekből mennyit lehet elad. 
ni, hanem hogy a gyár ki tudja-e elégí 
teni a magyar igényeket. Igencsak figye. 
lemre méltó példa, hogy a HP csúcster. 
méknek minősülő digitális kameráiból 
Magyarországon talál gazdára az euró- 
pai mennyiség 30-40 százaléka - több, 
mint Németországban. 

MÁRTONFFY ATTILA 


Fe 


játssz és nyerj, vagy csak élvezd a jó hangulatot 


játékban és ismerd meg a SyncMaster DFX monitorokat! 


játék Nem 
SyncMaster 
zy 


7 DFX 


2001. november 2 


Most aztán kristálytisztán láthatod 


december 


. 


ég 


en Tesco 
örs Tesco 


4-2 


A Pepsi Sziget után a Samsung tovább folytatja nagysikerű játéksorozatát! Mérd össze tudásodat másokéval a 0Ouake3 


hogy ki a legjobb! Gyere 


Jogvédett adatbázisok 


Az Országgyűlés november 6-án 313 
szavazattal 7 ellenében elfogadta a szer. 
zői jogról szóló, 1999-ben hatályba lé. 
pett törvény módosítását, 
A törvénymódosítás 
j vőben az ádatbázisokra 
lép érvénybe, ezentúl 
nek az egyéb módon. 
ROM-ok is. 
A jogterület 
elfogadott szabál; 
mír az alaptörvény 
merült, azonban a törvény ki 
akkor idő előttinek tartották. ostani 
módosítást az EU-direktívákhoz való ik 
leszkedés kényszere indokolta. A szava. 
zás részletei (beleértve a törvényjavas- 
latot elutasítók nevét ís) a wwww.parla- 


ment,hu webhelyen, a szavazások menü- 
Pom alat találhatók. 
. Amost életbe lépett módosításról meg- 


jelenti. Ez ellen nincs 

noha a gépelés-korrektúrázás- 

Javítás folyamata művenként több millió 
forintos befektetést igényel. 

RÉVÉSZ GÁBOR 


EF-Brau 


Az RER Software Rt. az IBM Web- 
Sphere technológiáján alapuló elektroni- 
kus kereskedelmi rendszert fejlesztett ki 
a Brau Union Hungária Sörgyárak Rt.- 
nek. Az alig két és fél hónapos imple- 
mentációs idővel bevezetett és a háttér- 
vállalatirányítási rendszerekkel teljesen 
integrált értékesítési rendszer először a 
nugykereskedőknek és a sörgyár kiemelt 
ügyfeleinek biztosít — a rendelési funk- 
ciók mellett — gyorsan, könnyen elér- 
hető, naprakész információkat. A rend- 
szeren keresztül megrendeléseket adhat- 
nak le cikkszám, korábbi megrendelések 
vagy a katalógusban való böngészés 
alapján, megnézhetik folyószámlájukat, 
tetekinthetnek. forgalmi adataikba, le- 
kérdezhetik aktuális, egyedi áraikat, a 


csak nekik szóló kedvezményeket, ak- 
ciókat, versenykiírásokat, de megnézhe- 
ik a legfrissebb híreket is. 

Az RER Softwarc Rt. által kifejlesz- 
tett rendszerrel gyorsabbá válik a kom- 
munikáció. s az ügyfelek olyan személy- 
reszabot információkhoz juthatnak, ame- 
lyeket eddig csak telefonon vagy szemé- 
lyes találkozás alkalmával kaphattak 
meg. Az elektronikus kereskedelmi rend- 
szer alapját az RÁR Software FosionR 
(EC terméke adja. A skálázható, testre- 
szabható megoldás az IBM WebSphere 
és DB2 technológiáin alapul, és olyan 
nyílt iparági szabványokat használ, mint 
a Java, illetve az XML. 

—MARTONFTVATTA 


Nem pihen a BSA 


A BSA elkészítette új Szoftvernyilván- 
tanójál, amely a vállalatokat segíti a jog- 
tiszta szoftvernyílvántartásban, illetve az 
adóhatóságot és a rendőrséget az ellen- 
Ürzésekben, jelentette be sajtótájékozta- 
1óján a szervezet. Az elmúlt időszakban 
Szűj nyilvántartó iránt megnőtt az igény, 
mert az idei évben is több száz cégnél 
tanon házkutatást a rendőrség illegális 
Szoftverhasználat alapos gyanúja miat 
A Szoftvernyilvántartó három részből 
Áll, Az első tartalmazza a BSA Által ja- 
Vasolt nyilvántartó nyomtatványokat és 
A használati útmutatót, a második a 
Számviteli törvénynek az informatikára 
Vonatkozó legfontosabb jogszabályait, a 
lik pedig a szerzői jogi törvény 
összefoglalását, 


Nsajtótájékoztatón példaként ismerte. 


ése 


tett eselek ís mutatják, hogy különösen 
a számítástechnikai kereskedők számít- 
hatnak szoftverellenőrzésre, immár nem- 
csak a BSA, hanem az APEH részéről 15. 
Az egyik említett esetben tavaly novem- 
berben az APEH próbavásárlásakor de- 
rült fény az illegális szoftverhasználatra. 
Az ügyben augusztusban meghozott íté- 
let pénzbüntetés megfizetésére, illetve 
az okozott kár megtérítésére kötelezte a 
vádlottat. Egy másik ügyben 8 hónap 
felfüggesztett szabadságvesztésre ítélték 
a szoftvereket illegálisan forgalmazó üz- 
let tulajdonosát. 

A jelek szerint sok cég még mindig 
nem veszi komolyan a problémát, és 
nem gondoskodik olcsó OEM- vagy ép- 
pen ingyenes szoftverek beszerzéséről. 

TT EgömN SÁNDOR 


VÉLEMÉNY 


Csak elméletben 


December — 23-án 
megnyílik a verseny 
a hazai távközlési 
Piacon. Ez a mondat 
— szó szerint értel- 
mezve — azt jelenti, 
hogy 2001 karácso- 


sére. Ennyi idő pedig szíme biztosan 
nem elég a sokszor ellentétes érdekek 
összeegyeztetésére. 

Ha például a helyi szolgálizzó maga is 
kínál közvetítő szolgáltatást (ez a helyzet 


) az ország területének 80 százalékán!). 


akkor milyen érdeke fűződne hozzá 


nyától nem kötelező ! hogy másnak adja át a hívások további 
a Matáv szolgáltatá- ) tásának lehetőségét? Semmilyen. Érdek 
sát igénybe venni, ! ről nem. csupán a jogszabályban előírt 


ha valaki nemzetközi vagy belföldi táv- 
hívást kezdeményez, sót, az eddigi Ma- 
táv-körzetek előfizetői más helyi szol- 
gáltatót ís választhatnak. Hurrá, mond- 
hatja a gyanútlan ember, akár olcsóbb és 
jobb telefonszolgáltatással is meglephe- 
tem a családomat az ünnep alkalmából. 
De vajon tényleg nem lesz semmi aka- 
dlya a gyors és zökkenőmentes szolgál- 
tatóváltásnak? 

Kedves előfizetőtársaim! Rossz hírrel 


kötelezettségről beszélhetünk Ilyen kö- 
rülmények közt nem nehéz megjósolni a 
jövőt: lesz, aki késlehetni fogja az össze- 
kapcsolási szerződések megkötését. Ezi 
egyébként már az egységes hírközlési 
törvény alkotói is számításba vették, 
amikor kimondták: az összekapcsolási 
szerződésekből keletkező vitákkal a fe. 
lek forduljanak a Hírközlési Döntőbi- 
zottsághoz. Talán nem túlzott pesszi- 
mizmus részemről, ha úgy gondolom: 


szolgálhatok. Idén, de várhatóan még ! lesz dolga a Döntőbizottságnak ez ügy- 
a jövő év jelentős 

részében is csak árhatóan jövő év jelentős 
elméletben lesz le- Vá :£ még ajövő évi 
hetőségünk . válo- részében is csak elméletben 

gatni a szolgálta- Hi 

láss mgygeró lesz lehetőségünk válogatni 

morú helyzet oka a szolgáltatók között 

az, hogy több alap- 

Vető feltétel — így például az előfizetői [ ben. A viták rendezése persze időt izé- 
szerződésekre, az összekapcsolási szer- ) nyel, s a szerződések csak a döntést kö- 
ződésekre, az interfészekre vagy a szol- ! vetően köthetők meg. 


gáltatóválasztásra vonatkozó jogszabály 
— egyelőre hiányzik. A jogszabályalko- 
tási munka persze folyik, maguk a ren- 
deletek vélhetően meg is jelennek a líibe- 
ralizáció hivatalos dátumára, az azonban 
elképzelhetetlen, hogy a jogszabályokat 
egyik napról a másikra a gyakorlatba is 
ár lehessen ültetni. 

Nézzük például az összekapcsolást! 
Miér ís van erre oly nagy szükség? Te- 
gyük fel, hogy egy új piaci szereplő 
úgy dönt: nemzetközi ti atást 
nyújt az Egyesült Államokba, más szó- 
val közvetíti a hívásokat a távoli ország- 
ba. Az előfizetők — akik egy másik társa- 
ság helyi szolgáltatását veszik igénybe — 
csak úgy érhetik el a közvetítő szolgálta- 
tót, ha a helyi és a közvetítő szolgáltató 
hálózata összekapcsolódik. Milyen als- 

0 Az ási szerződés alap- 
Ján, És minek az alapján születik meg a 
szerződés? Egy új, november közepén 
még nem létező jogszabály alapján. Ha 
a jogszabály néhány napon belül meg ís 
születik. akkor sem marad egy 
hosszabb idő a meglehetősen bonyolult 
összekapcsolási szerződések megköté- 


Egy másik probléma a szabad szolgál 
tatóválasztás. Mire is gondolok? A ver- 
senypiacon számtalan lehetőség áll ren. 
delkezésünkre: igénybe vehetünk min. 
"den távközlési szolgáltatást egyetlen tár- 
Ssságtól, azonban nem helyi hívások 
esetében szelektílharunk földrajzi vi- 
szonylatok vagy napszakok szerint, de 
akár hívásonként is eldönthetjük, hogy 
Éppen melyik szolgáltatót részesítjük 
előnyben. Mindennek azonban műszaki. 
számozási, szervezési, számlázási. azaz 
szolgáltatók közti együttműködési felté- 
telei vannak, hogy csak a legfoorosabba 
kat említsem. És ezeket a feltételeket 
mmeg kell teremteni természetesen ismét 
csak valamilyen — egyelőre még hiányzó 
— jogszabály alapján. Ha majd rendelke 
zésre Áll a j, ly. csak akkor lehet 
elkészíteni például a telefonközpontok- 
ban szükséges szoftvermódosításokat. Ez 
sem valósítható meg egy-két nap alan, 
jóllehet szakértők szerint a szolgáltató- 
Választás bevezetése előit ennél sokkal 
bonyolultabb és időigényesebb feladato- 
kai ís el kell még végezni. 

az JU5IT 
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Hilmszí 


Folytatódik. noteszgépeket bemutató sorozatunk. 
Horváth László ezúttal két távol-keleti (egy tajvani 
és egy japán) gyártó hordozható számítógépét látta 
vendégül a tesztlaborban. A készülékek extraszol- 
gáltatása — a megfelelő számítási kapacitás és a 
napjainkban egyre terjedő, filmlejátszásra is alkal- 
mas DVD-olvasó megléte mellett —, hogy zeneszá- 
mok hordozható lejátszására is alkalmas. 


lasszikus értelemben 
vett tesztről ezúttal 
nem beszélhetünk, mi- 
vel a két gép gyártó- 
jának termékpalettáján 
nem teljesen ugyanazt 
a kategónát képviseli, 
az összevetés tehát kissé csalóka volna. 
Az Asus T9400 hordozhatóságávál. mo- 
dularitásával jellemzett modell, míg a 
Satellite 1800-400 a belépőszintet kép- 
viseli a Toshibánál. Ezzel együtt árban 
igencsak közel áll egymáshoz a két ter- 
mék; vagyis azt mutathatjuk be, mit kí- 
nál adott árszínvonalon egy márkás taj- 
vani cég és a piac élmezőnyébe tarozó 
Japán gyártó. 


Kettő az egyben 


Meglehetősen széles az Asus márkané- 
ven forgalmazott számítástechnikai ter- 
mékek választéka; az alaplapoktól a kü- 
lönféle illesztőkártyákon és perifériákon 


keresztül a komplett számítógépekig ter- ) 


jed. Ebbe a sorba illeszkedik a notesz. 
gépcsalád is. A viszonylag vékony Asus 
T9400 noteszgép ezüst házába egy ki 
vehető MP3. 
két készüléket kapunk 

Maga a noteszgép viszonylag vékony, 
könnyű, egyszerűen hordozható típus. 
Kissé nőiesre sikeredett táska jár hozzá, 
ebbe a gépen kívül a különféle kiegészt; 
tók is elhelyezheti A vizsgált notesz: 
gépben lévő 850 megahertzes órajelű 
mobil Intel Pentium II processzor erő. 
teljes számítási kapacitást biztosít. Mi 
128 megabájt memóriával kaptuk, em 
nek maximálisan háromszorosa lehet az 
operatív tár. Háttértárként a beépített 20 
gigabájtos IBM merevlemez ís elegen. 
dónek látszik (egy ideig), 

Az Intel 815-ős lapk: 
cesszort az alaplapboz, így az ezekbe 
Épített AGP sínes vezérlő felel a képek 
megjelenítéséért az Asus T9400-ban. 
Igényei szerint I és II megabájt között 
dinamikusan foglalhat le memóriát saját 
céljaira az operatív tárból ez a modul, 
és vezérh a gép fedelébe épített 14.1 
hüvelykes képátlójú, 10244768  kép- 
pontból álló TFT kijelzőt. 

Külső egységként kapcsolható a szá- 
mitógéphez a hozzá járó DVD-olvasó: a 


szerre. 


játszót is beépítettek, így / 


( szül ki az ablakbeéli 
lesztik a pro- ) 
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külön optikai egység előnye, hogy csak 
akkor kell cipelni, ha szükség van rá A 
DVD-olvasó házába csereként például a 
külön rendelhető CD-író vagy 
merevlemez is betehető, Az előre telepi 
tett WinDVD programmal így a filmné 
zésnek sincs akadálya. 

Filmnézésnél a sztereo hangnak ís 
fontos szerepe lehet, erről ugyancsak az 
alaplap lapkái gondoskodnak. A gép el 
ső élén két apró hangszói óból törnek elő 
a hangok; a minőségi hangélményhez 
bizony külső hangkeltő javasolt. Még 
a noteszgép kikapcsolt állapotában is 
szólhat a két hangszóró, ekkor az első 
élbe épített MP3-lejátszó zenéjét adja 
vissza. Ez a kivehető apró szerkezet // 
kép) 64 megabájt memóriát és saját. 3 
órányi zenchallgatáshoz elegendő akku. 
mulátort tartalmaz. A noteszgépbe dug: 
va csatlakozik a géphez és a hangszó 
rókhoz. más számítógéphez USB-n köt 
hető. Összekapcsolódáskor töltődik az 
akku, és ekkor tölthetők át az MP3 
állományok, akár alkönyvtárakba ren: 
dezve is. A feltöltési sorrendben Játssz 
le a készülék a repertoárt, persze előre 
és hátra lehet lépkedni a zeneszámok 
közÖLL 

Más állomány hordozására ís használ: 
ható ez az eszköz lemez hel 
gató-kimenetén. keresztül 
zene, beépített mikrofonjának köszönhe 
tően az MP3-lejátszó használható dikta 
fonként ís. 

Minden lehetséges kapcsolattartásra 
felkészítették az Asus T9400-at; a szoft 
veres modemen és a hálózati csatolón k: 
vúl kiemelhető a FireWire csatoló (pél 
ális kamerákhoz), Extraszót 
hogy az érintőpaneles egérpátdló 
szokásos két gombja még kettővel epé 
sngetéshez. Aki a 
hagyományos egeret szereti, annak Egy 
kisebb méretű, USB csatolású Asus ege 
ret ís mellékelnek a noteszgéphez. Haj 
lékonylemezes meghajtó viszont ninc 
az Asus T9400-ban, USB csatolású kül 
ső egység rendelhető hozzá. 

Négy külön programozható gomb ta 
lálható még a billentyűzet felett, ezekkel 
a leggyakoribb alkalmazások gombnyo: 
másra indíthatók 

Operációs rendszerként a Windows 
Mc szolgál az Asus T9400-ban, ehhez 


Mindent az informatikáról... 


: külsővel, 


Moszercemeselőíizermet  jjjiiiilllllátááááááátááátátáttátlátkátkátáltá tl tetáttttttttátttáátáttátÉi i 
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Több mint 1 milió forint érté- ; IT, Fi, fi LŐ 


ki ajándékot nyerhet! Fizessen 


: Előfizetéssel megrendelem a 
elő vagy hosszabbítsa meg szer- i Számítástechnika 
ződését 2001. november 30-ig! ; nemzetközi informatika hatlapot (  ) páldányban. 
Előfizetőink között 1 db Dell : egy éve: 12000 forintért 

ű tét évre: 6000 forintért 


Latítude C600-as notebookot 
sorsolunk ki. valamint Sdb LNRNVTAz se zt ENE 
Ericsson R380s készüléket. tsz 
Pannon Praktíxum kártyával 

AGY-SZT ONUNE használatához kévjük az alábbi sorokat is ktöltenv; 
USERNAME E-MAN- 
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nem egy speciális mérle 


Könyvtári olv asó fölvetése a tát elé alles; 


könyvfél ogyanis — nag várak 
következtében — lejjebb kerül. A nem 


Már beszámoltunk arról, hogy az Országos Széchényi Könyvtárban folyik teljesen nyitható köny 
VEN SZT HAT ATA A, ) mez tanófelülete dönthető is. 

a Mátyás-corvinák digitalizálása. Horváth László közelebbről is megtekinthette ást gáájttájűs 

munka közben a digítalizáló berendezést. Munkamenet 


Bekapcsolás után minte 
gedésre van szüksége a re 


hez a mérleg 


nnak idején (a Számítás 
technika idei 23-as szá. 
mában) beszámoltunk egy 
dícséretes kezdeményezés- 
ről; az értékes Mályás- 
corvinákat úgy teszik hozzáférhetővé a 
nagyközönség számára, hogy digitali- 
zálják őket. A Xerox Magyarország Kft 
jóvoltából a mindeddig a kutatóktól is 
féltve őrzött történelmi könyvek köz- 
kinccsé válhatnak. Az első eredménye. 
ket az Országos Széchényi Könyvtár be 
is mutatta (Számítástechnika 2001/39) 
Ezúttal a nemes cél és az elektronikus 
hozzáférés megvalósításának szolgálatá. 
ba állított berendezést mutatjuk be. 


Problémák és megoldások 


Pótolhatatlan régi könyvek kézbe vétele 
rengeteg óvintézkedést igényel. Csak a 
egritkább esetben veszik elő őket zárt 
dobozaikból, mert még a tapintástól is 
Wmi kell az antik lapokat. Erós fény 
ég kiállítások alkalmával sem érheti / zik a digitalizálást, és kikü- 
ezeket a könyveket, mert megváltoznak ) szöbölték mindezeket a prob- 
színek, a durva hajtogatás pedig hely- / lémákat. A világ több pontji 
chozhatatlan károkkal járhat. vizsgázott rendszer lelke egy 
Akkor hogyan lehet beszkennelni egy ) digitális kamera, amely egy 
ílyen könyvet, hogy ne károsodjon? Egy ) sínen haladva tapogatja le az 
fkágyas szkennernél az űveglaphoz kell / alatta elhelyezett A/2-es mun. 
zorítani a lapokat, ami esetünkben szó- / kafelületet. 
ba se jöhet (vannak könyvek, amelyek A beépített lineáris CCD 
nem nyithatók szét 180 fokig). Az alkal- ) érzékelő 400 pont/hüvelyk 
mazott megvilágítás ís káros lehet, anél. ) felbontást nyújt 24 bítes szín- 
kül meg nem lehet szkennelni. mélység mellett. A megvilá- 
Az Országos Széchényi Könyvtárban / gításról a kamerával együtt 
egy DigiBook 3000 munkahelyen vég- ! mozgó nagyfrekvenciás neon 


fényforrás gondoskodik, ennek ! sósorban a jó megvil 
fényspektruma a könyvekre ká- ) éréséhez. Ezután egy. a beg 
ros komponenst alig tartalmaz.) hasonló színvilágú könyvvel kalibrálják 

A könyveket nem sík felületre ! (fehéregyensúly és szi 
kell elhelyezni a kamera alá, ha san fokuszálják a sz 
nek a fázisoknak az elvégzése után ve. 
szik elő a tönénelmi kő 
meg a digitalizálási 
avaton személy kesztyűi 
óvatosan, esetleg kis pálc 
gatja. símítja ) 

A munkahely vezérlője egy duálpn 
cesszoros PC. ezen tárolódik 
mény is. A PC-n futó Book Rcsiorci 
szoftver meghatározó már a 


ASTON 


nél 15: automatikus és módosí 
Ponenseket egyaránt tartal: 
matos benne a megvilágításkorrekció a 
minél valósághúbb eredmény érdeké 
ben. nagyító eszközzel ellenőrizi 

beolvasott kép minden része 
san körbevágható a progi 
landó könyvoldal: a memés TIFF, JPEG 
BMP vagy PDF fc 
Kisebb hibák javítására is van 
a könyveerincnél adódó görbül 
gálása is me 
görbülő szövei 


nárombani ti 


minket, hogy elektr 
nulr 


1 anélkül, ho 
szélyeztetnénk. § 


maradt kinc 
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c SGL-aszeretzk 
e szipdese sevénemynégben szerzet gyahortat 


Gye kagán gyakorlattal rendelkezők előnyben) 
"Szakmai angolnyelv-tudás 


hi 

jj Leendő munkatársunknak 
érdekes és változatos munkát, 
szakmai fejlődési lehetőséget, 

)  venenyképes jövedelmet kínálunk. 


A izes pályázót pernpektivikes feladatzk, jj 
alisz röv szőbső istársek, hata eszszzerá, 
tgmyen mazkakörnyezet szakmán klvásek 
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TOAD 60 Orscia Dedugger 250000 
Cipper 5.0 DOS a késztet erejéig 60000 
MIS Office XP ENG atd.Prot. Sid. upg. Prot, upg. 180000/185000/99 000/109 000 
CorelOraw! 10.0 akciós tulyupgrade 128000/108000 
Adobe Photoshop 6.0 PC Eng. Akció uparade from §.0 259000/108000 
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Norton intemet Security 2002 24000 
Norton Antivirua 2002/Norton Uulites 2002 18.000/17000 
125 Window ME (magyar és angol taj upgrade 67000/35000 
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Przip jor DOS 25 15000/I9000 


18000 
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DIE gzékz 
Macromedia Fun 53 PC 155000 
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Aácbe Muntretor AD 185000 
Pagemákar £ 5.2 Pius Wn3S NT 220000 
asrgresz 4 Lteyes- VO 82000/59000 
Vöntttk és sinagátai 
virssőzan SX Datcxs W3SNT 18000 
F-Secsre (Az F-Prot 4 neve) Prot. ix DOSWNUSWAZSNT 2000 
202 atazazáse 
780 2082 Stanzar4 7032 Protessional 7000 Technical 58000/179000/130000 
Autocsá 2002 699000 
Fioszhartar 7 Ding 10400456000 
mara GrEnci A DgÓN 120000738000 
Norton Commander 29 WIZ. NT upg. 13000/11 000 
Sznetum szátárak teljes rétesztése 
szzszazztátl. 
Procoram Plus 32 vá.5 WISINTP Amyuhore 10 29000964000 
Lagárt 2005 Pro WBSANT 83000 
MS FTP Pos SSCAMFTP 19000/18000 
] 

fszá 42 szgész KÉSZgzeszti 
Stan Osmzzarégr 2702 WWSONT Detsze 22000/28000 
NT KEY 6.28 / szoges aláz, A. méz virzőkvól 190006000 
Pirttzn Mage £G (partocnálás adítvesztés nk2. FAT32- be NTFS-ázotbs a; 30000 
Czezat 9CneoKT 98 Dinyyeste 5248 200/5800 
Diakmeper 5 NT4 Szrvartzote NTA Mizttat gy T10000/564 000/28 000/1500 
zzeemat sssaőeászőta 
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145 Vinumt Baz 6.0 SetPrtereároytta EKOT7BODEZI 099 
Ivor őt garerz zenere 50000220000 
5.EGt ez Wirőpan 8.0 MKact ter VryIW3S 1.5 65000-53000 
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A programfejlesztési megbízás értékének akár 30-80 sz. 


kiteheti a tesztelés. 


TERMÉK ÉS TECHNOLÓGIA 
Szoftverteszt 


izalékát is 


ülön szervezetbe összponto- 

sítva a saját fejlesztései 50- 

rán alkalmazott 

erőforrásokat, az IOSoft az 

ilyen természetű munkák- 

bun partnereként részt vevő Alvicom 

Kft-vel közösen májusban hozta létre 

az IOSoft-Alvicom Tesztközpontot. Az 

Alvicom Kft. által működtetett központ 

tesztelési szolgáltatásokat kínál az infor- 
matikai piac szereplőinek. 

Sokan hevenyészve végzik el a kifej- 


tesztelési ] 


lesztett program kipróbálását — állítják 


az Alvicom és az IOSoft szakemberei. 
Legtöbbször a programozó nézi át saját 
programját, és óhatatlanul átsiklik a hí- 
bák felett. Ha viszont egy idegen nézi át 
a programot, akkor annak majdhogynem 
vissza kell fejtenie a már megírt progra- 
mot, és ez nem is egyszerű feladat. Sok 
programozó első igazi tesztelője maga 
a felhasználó, aki ha birkatermészetű, 
szorgosan küldi a hibalistákat, és eltűri. 
hogy ő végezze el az általa megbízott 


idegesebb típus, és úgy ítéli meg. hogy ) 
az általa feltárt hibák száma elviselhetet- ! 
lenül nagy, akkor megromlik a viszony, 
És nem egy esetben a bíróságnak kell ér- 
tékelnic a program készültségi fokát, il- 
letve egyáltalán a használhatóságát 

A program tesztelése tehát fontos fel- 
adat, elvégzése viszont korántsem egy- 
szerű, Az IOSoft-Alvicom Tesztközponi 
szakemberei szerint ez a feladat teszi ki ! 
a programfejlesztési megbízás értékének 
30-90 százalékát A tesztelés , ára" meg- 
lehetősen sok paramétertől függ — például 
az alkalmazott tesztelési módszerektől —, / 
És szoros kapcsolatban van a kész rend- / 
szer minőségével, megbízhatóságával, — ] 


Amikor tesztelni kell! 


Sok, pénzügyekért felelős vezető igyek- 
szik takarékoskodni a tesztelésen. Pedig 
olcsóbb előbb elvégezni a tesztelést, 
mint elhárítani a hibás működés okozta 
károkat. Utóbbiak lehetnek ténylegesek 


vállalkozó munkájának ezt a részét. Ha l (elgurulnak a kerekítés fillérei), és lehet- 


nek erkölcsi károk, azaz a fejlesztő (cég) 
egy hibás program miatt nem kap több 
megrendelést. 

Egy kis fejlesztógárdában nem biztos, 
hogy van tesztelésben tapasztalt szak- 
ember, és kifizetődik, ha egy tapasztalt 
teszdabort bíznak meg portékájuk ellen. 
őrzésével, Hasonlóképpen: vannak olyan 
megrendelők, amelyek nem engedhetik 
meg, hogy akár más hibájából is, de 
hibás programmal működő rendszerrel 
dolgozzanak. Ilyenkor is olcsóbb egy 
tesztközpontot felbérelni az ellenőrzés 
elvégzésére, mint saját eszközöket (em. 
bereket, tesztkörnyezetet és tesztprogra- 
mokar) összegyűjteni hozzá. 


Kategóriák 


Egy program ellenőrzésekor az a vizsgá. 
lat tárgya, hogy teljesíti-e a tőle megkö- 
vetelt feladatokat, de sokszor érdekes az 
ís, hogy milyen egyéb műveleteket vé 
gez. Ehhez a forrásprogramot kell elő- 
venni: különböző módszerekkel és esz- 


Tesztelés a Westelnél: technológia, dokumentálás, nyomkövetés 


Teklamádiót indíthatna el, és ezt a cég nem en- 
gedheti meg magának. 

Az KÖSot-Alvicom Tesztközpont tesztelőinek 
Devonása mellétt döntöttek, és ebben annak is 


szerepe volt, hogy az IOSoft a számlázórend- 
szer kialakításában is közreműködött Ezzel 
együtt a tesztkózponi szakemberei egy kicsit 
kívülről is tudják szemlélni a Wastel rendszert. 
és ez nagyon sokat jelent a hibák felderítése- 


- jogtisztasági al 


Megoldást szállítunk! 


" strukturált hájázatok tervezése l 
65 kivtelezése (ECS15) 

" teljes informatikai rendszerek 
kiépítése 


" renszerkarbantartás, techalkal 
támogatás 


- szöftverkészlet 
bevizsgálás 


- cene gazdálki 
beszerzi 


si és 
dás 


ramkódban, az automatikus tesztrendszer a 
megin sorptek alapján ellenőrizni tudja a prog- 
ramrendszert, de amikor a programba új funk- 
Gonáls elemek épülnek be, akkór ennek meg- 
felelően a tesztrendszert is fejleszteni kell. Ez 
utóbbi sajnos nem automatizálható, rengeteg 
munkát és odafigyelést igényel, hiszen a mo- 
-dulók nagy részére hatással lehet egy bővítés, 
egy új funkció. A formanyomtatványok, listák és. 
egyék, papirra kerülő eredmények tesztelését 
Csala Márta szerint még egy jó ideig nem fog- 
Ják tudni automatízálni, ezek ellenőrzésére leg- 
Jobb az emberi szem és az emberi agy. 
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közökkel kell sorról sorz végighaladki 
A tesztelés során a végigjárt és a prog- 
ramban lehetséges útvonalak összegének 
arányában határozható meg 2 tesztelés 
lefedettsége. Elő lehet ím száz százalé- 
kot, de a 85 százalékos bejárás is 
nagyon jó értéknek számít. Egy 
tesztelés során lehet következtetni a 
program üzembiztonságára, és az eseti 
ges vidőzíten bombákat" is fel lehet de- 
ríteni. Ehhez azonban meg kell éneni 
program által végrehajtandó folyamztot 
És vissza kell fejteni a programozó . 257. 
niális" Ödeteit. 

Sök esetben egy késznek mondott 
programot kap kézbe a tesztelőgárda, de 
Sokkal jobb a helyzetük, ha mér a pro- 
jekt indításakor jelen vannak. Ekkor a 
tesztelők — a majdani ellenőrzés meg. 
könnyítése érdekében — az alkalmazott 
programfejlesztési módszerekbe ís bele 
tudnak szólni, az egyes részeket menet 
közben tudják ellenőrizni, és így a fej 
lesztést is tudják segíteni. 


Minóségbiztosítás 


A tesztelések során a Rational Software 
programjait használják a FOSoft-Alvi- 
com Tesztközpont szakemberei. Ezek a 
programok egyrészt a követendő mód- 
szereket tartalmazzák. másrészt a te 
lés folyamatát segítik adminisztratív 
gyakorlati eszközökkel A webes terű- 
leten alkalmazható, terhelési hatásokat 
vizsgáló Rational-programcsomagi 
tesztközpomt gyakorta végez megt 
méréseket. Az adott rendszeren történt 
változtatás hatását gyorsan let 
gálni ezzel a módszerrel 

A teszteléseket dokumentál 
megismételhetők, sőt egy k 
vábbfejlesztéskor az új változatot is le 
bet tesztelni. Ekkor a környezet w 
szonylag gyorsan előállítható. hiszen a 
bemenő és kimenő értékei 
szen vannak. 


már 
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Integráció és konvertálás 
. Oracle-eszközökkel 


Integráció nélkül nincs e-business. Ahhoz, hogy 

a vállalatok teljes mértékben kihasználhassák 

az olyan internetes lehetőségek előnyeit, mint 

a dinamikus szállítói láncok, az ügyfélkapcsolat- 
kezelés és az új webes szolgáltatások, előbb 
integrálniuk kell vállalati alkalmazásaikat és üzleti 


folyamataikat. 


eeeeeeeeeee 


A vállalatok gyakran számos különböző 
alkalmazást használnak, amelyek külön- 
böző tochnológiákon és architektúrákon 
alapulnak. A rendszerek többsége ráadásul 
folyamatosan változik, s ez megnéhezíti az 
alkalmazásokat integráló megoldás meg- 
valósítását és karbantartását. A rendszerek 
€ bonyolult hálózatát nehéz kezelni, és az 
ezzel járó költségek is gyakran igen maga: 
sak. A vállalatoknak ugyanakkor integrál- 
niuk kell belső alkalmazásaikat és üzleti 
folyamataikat ahhoz, hogy teljes mérték- 
ben részi vehessenek az internet mindent 
mindennel összekötő világában, és kihasz- 
nálhassák annak összes előnyét 

A belső rendszerek és folyamatok integ- 
rálása És automatizálása után a vállalatok 
már jétre tudják hozni a kereskedelmi part- 
nerekket kapcsolatot biztosító folyamato- 
kat. Ez megvalósítható online piacokon ke- 
resztől, mint amilyen az Oracle Exchange, 
vagy közvetlen kapcsolattal, amely EDI-n 
vagy a vállalatkózi protokollok kialakuló- 
ban levő szabványain alapul. Az alkalma- 
zások és az üzleti folyamatok integrálása 
azt az alapot ís megterernti, amelyre építvé 
kihasználhatók a webes szolgáltatási tech- 
ziák adta új üzleti lehetőséget. 

Bár a vállalatok felismerték az integrá- 
216 fontosságát 
feladatot jelent. Az integrációnak először 
ís gyakran olyan alkalmazásokat és tech. 
nológiákat kell összekapcsolnia, amelye. 
ket nem az egymással való együttműkö- 
désre terveztek Ezen alkotóelemek együtt 
működésének megteremtése széles körű 
ismereteket és bonyolult fejlesztést igé 
nyelhet. Az integráció bonyolultsága és az 
egyedi programkód sokszor megnebezíti 
az új alkalmazások felvételét vagy a rend- 
szer elemeinek frissítését A legnagyobb 
akadály valószínűleg iz. bogy szinte kbe. 
tetlen előre felbecsülni a költségeket és az 
söönpenyt 


Az OraciegiAS integration 

Az OraciókAS árfogó e-üzleti infrastruk; 
túrát biztosító szoftveregyüttes, amely az 
intemetre kész esztet alkalmazások ter 
vezéséhez, fejlesztéséhez. telepítéséhez és 
felügyeletéhez szükséges minden fontos 
technológiát egyetlen integrált termékben 
biztosít. Egyik komponense, az Ora 
CRÁNAS Integration teljes körű megoldást 
nyújt a vállalati alkalmazások, a vállalat 
közi folyamatok és a wehes szolgáltatások 


megvalósítása komoly 


integrálására. Az alkalmazások integrálá- 
sával gyakorlatilag minden alkalmazási 
rendszerhez megteremthető a kapcsolat, 
legyen az Oraclc-alkalmazás, más gyártó 
csomagban forgalmazott alkalmazása vagy 
meglevő, egyedi fejlesztésű rendszer: AZ 
integrálandó komponensek lehetnek Java- 
alkalmazások, J2EE-komponensek vagy 
az Oracle Business Components for Java 
üzleti komponenstár elemei. 

A kereskedelmi partnerek bekapcsolása 
jelenthet közvetett kapcsolatot az Oracle 
Exchange online piacon vagy nem Oracle 
alapú c-börzén keresztül, de jelenthet köz- 
vetlen kapcsolatot is EDI-. B2B-protokol- 
lok vagy webes szolgáltatások segítségé- 
vel. Végül pedig a legtöbb rendszer eseté- 
ben a végfelhasználókhoz — az alkalma- 
Zottakhoz. ügyfelekhez vagy kereskedelmi 
partnerekhez — ís meg kell teremteni a kap- 
csolatot személyre szabott webes megol- 
dással, portálon keresztül vagy veze- 
téknélküli hozzáféréssel. 

Az OracicSiAS Integration hatékony fu- 
tásídejű architektúrát kínál az alkalmazá. 
sok, az adat- és üzenettranszformációk, 
valamint az üzleti folyamatok felügyelete 
közti megbízható üzenettovábbítás feltéte- 
leínek megteremtéséhez. A termék széles 
körű összekapcsolhatóságot ís biztosít 
interfészeket az Oracle-alkalmazásokhoz. 
aduptereket más gyártók alkalmazásaihoz 
És átjárókat a meglevő üzenetközvetítő 
környezeiekhez és egyéb technológiákhoz. 

A következőkben részletesebben bemu- 
tarjuk a termék néhány fő alkotóelemét, 


Oracte Advanced Oucuing (AD) 
Az Oracie9iAS Integration által használt 
egyik fontos szolgáltatás az Orscle 
Adranccd Oueving (AO) üzenetsor:keze- 
ló rendszer, Az AC teherbíró, nagy teljesít- 
ményű, az adatbázisba rezidensen beépí- 
tett üzenetkezelő funkciókat nyújt, ame 
lyek megbízható, aszinkron kapcsolattar- 
tást resznek lehetővé az alkalmazások kő. 
zött. Az Oracie9iAS Integration az A-t 
használja az adapterek és az integrációban 
résztvevő alkalmazások közti elsődleges 
kommunikációs mechanirmusként Az 
AO nyitom interfészein keresztül képes 
más aszinkron üzenettovábbító rendsze 
rekhez ís kapcsolódni. Az AG tőbb külön- 
böző. megbízható üzenettovábbítási mó- 
don támogat, többek között a pont-pont és 
a pont-tóbb pont alapó kapcsolatot. 


Oracte9iAS InterConnect 

Az Oracic9iAS Integration. transzformá- 
ciókat végző komponense az OraciegiAS 
InterConneet. A modul a védőgát (fire- 
wall) mögött teljes körű támogatást bízto- 
sí az alkalmazások közti integráció szá- 
máru, lehetővé téve a CRM, az ERP, az 
egyedi alkalmazások és a meglevő rend- 
szerek közti interfészek nutomatizálását, A 
védőgáton kívül az InterConnect szabvá- 
nyos intemetes protokollok segítségével 
lehetővő teszi a vállalatok közti integrá- 
ciót. A vállalatok közti folyamatok integ- 
rálásához használt funkciók használhatók 
a bérüzemeltetett alkalmazások és a válla- 
laton belüli alkalmazások közti integráció 
megteremtésére is, 

Az OracicSiAS InterConnect felgyorsít- 
ja az alkalmazások telepítését, mivel bizo- 
nyos alkalmazáskombinációk számára ala- 
pot biztosít előre elkészített integrációs 
megoldásokhoz, például az Oracle CRM 
És az SAP/R3 integrációjához, Egyedi al- 
kalmazásinterfészeket az InterConnect ke- 
retrendszer segítségével alakíthatunk ki, A 
keretrendszer alapját az Oracle9i integrá- 
ciós szolgáltatásai alkotják: az XML támo- 
gatása, az Oracle Advanced Oucuing úze- 
netsor-kezelő rendszer és az adatbázis-kap- 
csolati funkciók. Az Oracle9iAS InterCon- 
nect vizuális tervezőkörnyezetet ís biztosít 


irányított, teljes körű integrációs megol. 
ást nyújtanak, Az InterConnect següségé. 
vel dofiniálhatók az üzleti események és 
kapcsolódó adataik, valamint az ahhoz 
szükséges transzformációk, hogy egy üz. 
leti objektum alkalmazási nézetét leképez. 
ük egy másik alkalmazási nézetre. A fel. 
használó egyszerűen megjelölheti azokat 
az üzleti eseményeket, amelyeket egy 
munkafolyamatnak fel kell dolgoznia 
vagy létre kell hoznia. Az események me. 
taadatai automatikusan bekerülnek az 
Oracle Workílow rendszerébe. A felhasz 
náló ezután az InterConneci menüjéből 
elindíthatja a Workflow vizuális tervező- 
eszközét, a Workfiow Buildert, ahol defi- 
niálhatja a megfolelő üzleti szabályokat. 

Felügyelet az Oracle Enterprise Mana- 
gerrel 

Az Oracie9iAS Integration az Oracle 
Enterprise Manager (OEM) révén közpon- 
ti adminisztrációt és felügyeletet tesz le- 
hetővé. Az OEM központi vezérlőpultjá- 
val konfigurálhatók a rendszer erőforrásai, 
valamint elindíthatók, megállíthatók és fi. 
gyelhetők az integrációs folyamatok. A fi- 
gyelési funkciók részeként megtekinthető 
a rendszerkormponensek (pl. az adapterek) 
állapota, figyelemmel kísérhető az átbo- 
csátóképesség és a teljesítmény, illetve ki- 
jelezhetők a rendszer riasztásai. Az OEM 


Portál 


az üzleti felhasználóknak. A tervezőkör. 
nyezet egy metaadatraktárat tölt fel, amely 
az integrációs megoldás futásidejű visel- 
kedését határozza meg. Az adattár az ín. 
tegrációs környezet teljes életciklusában 
egyszerűsíti a karbantartást és a bővítést 


Oracle Workflow 
Az Oracic9iAS Integration az Oracle 
Workflow rendszere segítségével támogat- 
úa az üzleti folyamatokon alapuló integrá- 
ciót. A Workfiow az egyetlen olyan ter. 
mék, amely az együttműködést támogató 
folyamatintegrációt és a munkafolyama. 
tökhoz kapcsolódó hagyományos igénye: 
ket ís támogatja. Segítségével megvalósít 
hátók a vállalatok közti (B2B) protokollo- 
kat támogató üzleti folyamatok. A Work- 
Now a munkafolyamatokhoz kapcsolódó 
olyan hagyományos funkciókat is el tudja 
látni, mint az értesítések és a jóváhagyá- 
sok: webes vagy e-mail üzeneteket md 
küldeni a megfelelő felhasználónak. 

Az Oraclc9iAS InterConncct És az Orw 
ce Warkflow zökkenőmentesen együttmű. 
ködnek. és így az üzleti folyamatok által 


az üzenetek kivételkezeléséhez is ad esz- 
közőket igény szerint módosíthatók és új- 
raküldhetők az üzenetek. 

Az OEM átfogó üzenetfigyelést ís le 
hetővé tesz. A tervezési fázisban a felhasz- 
nálók megadhatják a rendszeren átáramló 
üzenetekben figyelendő és gyűjtendő ada- 
tokat, így meghatározható, hogy például 
egy konkrét rendelési dokumentum éppen 
hol van az integrációs adatfolyamban, Az 
Oracle Enterprise Manager révén rendel 
kezésre álló rendszerfelügyeleti funkciók. 
kal az Oracle9iAS Integration nemcsak az 
alkalmazások és a vállalatok közti, illetve 
a webes szolgáltatások integrációját meg- 
teremtő megoldásokat szolgálja ki, hanem 
az ilyen létfontosságú alkalmazásokboz 
szükséges nagyvállalati szinrű felügyel 
hetőséget és megbízhatóságot is biztosítja. 


A téma iránt érdeklődőt az Oracle novem 
ber 29-ei ingyenes szemináríumán szere: 
hernek részletesebb információkat. A rem 
inyre a következő weboldalon lehet 
trálni: wwewororte zomlhulszemt 
mariumok. xj 
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A CA vezetéknélküli techno 


NOKIA c EDS s KYOCERA WIRELESS s SYMBOLG 


Hogy mennyire sikerül kiaknázni a mobil eBusii 
leginkább a vezetéknélküli technológiák és a 
integrációjának sikerén múlik. A Computer Associai ki 
a vezetéknélküli technológiók vezető gyártóinak, illetvéa világ legnagyobb 
professzionális szolgáltatatóinak partnereként megteremtheti a vállalatok 
számára a határtalanság lehetőségét. A Computer Associates biztonsági, 
infrastruktúra- és informatikai menedzsment megoldásai nem csupán 
iparágvezetők, hanem egyaránt szoftver- és hardver-függetlenek Így a jövő 
vezetéknélküli technológiáit valóban nem korlátozhatja más, csak a képzelet 


HELLÓ, HOLNAP ! EZ A COMPUTER ASSOCIATES ! AZ GELISÍNESS MENEDZSMENT SZOFTVER 


2) 


Computer Associates" 
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Az e-kereskedelem jövőjét erősen megkérdőjelezte a dotcom-világ 
tavalyi összeomlása, s a helyzetet csak rontja a való világ kiemelkedő 
technológiai vállalatainak gyengélkedése. Miközben a közvélemény 
borúlátó, az Accenture legfrissebb felméréséből kiderül, azért nem 
veszett még ki az e-virtus Európából, Mártonffy Attila összeállítása. 


gazdasági recesszió fenyegetése el- 

lenére az európai vállalatok folytat- 

ják beruházásaikat az elektronikus 

kereskedelem területén. Az Accen- 

1ure idén nyáron végzett, 25 ország- 

ra és 800 felsővezetőre kiterjedő 

felméréséből kitűnik, hogy a meg- 

kérdezett menedzserek 60 százaléka átlagosan 15 szá- 
zalékkal készül növelni kiadásait az elektronikus ke- 
reskedelem területén a következő 12 hónap során. 
Ugyanakkor 50 százalékuk arra számít, hogy három 
éven belül a vezetéknélküli kereskedelemben fognak ( / 
jelentős lehetőségeket kiaknázni, l 
Az ezt alátámasztó indokaik jelentősen megváltoz ) ! 
tak az egy évvel korábban hangoztatotthoz képest. A 
The Unexpected eEurope című tanulmány rámutat a!) 
vállalkozások a hatékony megoldásokat keresik az új. ! ! 
éles versenykörnyezetben, például az irodai munka, ! 
i 


zás. Újabban a vállalkozói szellem és a rugalmasság 
került a középpontba - ezeket régóta a kezdő vállal- 
kozások kizárólagosságának tekintették — ami a mac 
gyobb szervezeteknek ís új erót ad. 

Énhető módon az curópai vezetők ma a pozíciók 
megszilárdítására és a versenyképességre helyezik a 
hangsúlyt, de a közeljövőben az elektronikus kereske. 
delem új formáinak a bevezetését ís tervezik. A kö- 
vetkező három év során 49 százalék szándékozik 


az ellátási lánc, illetve az értékesítés és a marketing 
területén tett elektronikus kereskedelmi beruházások 
révén, Már nem az új ügyfelek megszerzésére össz- 
pontosítanak, hanem — az egyénre szabott megoldá- 
sok révén — az ügyfélkapcsolatok elmélyítésére. A 
megkérdezett vállalatok 61 százaléka növelni akarja]! 
szolgáltatás alapú bevételek arányát, és 75 százalékaz ! ! 
ílyen szolgáltatásokat egyénre szabottabbá szeretné 
tenni a következő három év során. 

Egy évvel ezelőtt a vezetők 74 százaléka mondta, 


Érkezés. matseng 
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során. A vezetők 83 százaléka várja azt, hogy ezek 
az új technológiák több lehetőséget fognak beztosíta- 
ni, mint a hagyományos vezetékes elekironikus ke. 
reskedelem. 

A tanulmány azt jósolja, hogy bamarasan a ponto 
sabb fogalmazás érdekében mindenüzt univerzális ke 
reskedelemről (uCommerce) kell beszélai. mivel a 
kereskedelem bármikor, bárhol végbemehet. 

Az elektronikus kereskedelem használatában Euró. 
Pa és az Egyesült Államok között fennálló iemaradás 
12 hónapra csökkent — állapítja meg a tanulmány 
Mégis, az európai vezetők továbbra is a bizalom hiá 
nyáról számolnak be, amely miatt Európa nem tudja 
átvenni a vezető szerepet az clekironikun kercskede. 
lem új formái felett. Míg a legtöbben azt várják. hogy 
a vezetéknélküli kereskedelem területén az európai 
vállalatok fognak vezető szerepet játszani három év 
múlva, addig vélhetően az Egyesült Áltamok lesz az 
összes többi területen a vezető: a televízió és beszéd 
alapú. a néma", illetve a hagyományos elektronikus 


(forrás Accentwre) 


hogy az elektronikus kereskedelmi beruházásuk első 
számú indítéka az, hogy lépést tartsanak a versenytár: 
sakkal. Ez a számadat ma csak 54 százalék. A legtöbb 
vállalkozás most a meglevő lehetőségek kíhasználá- 
sáru, a pozíciók megszilárdítására fordítja figyelmét, 
A folyamat bevallottan tovább tartott számukra, mint 
ondolták, Az elektronikus kereskedelem azonban lé- 
nyeges eszközzé vált a stratégiai fegyvertárban. A ve- 
zerők egész Európában arról számolnak be, hogy az 


mobilkereskedelmet igénybe venni, 24 százalék be- 
széd alapú, 25 százalék pedíg televízión alapuló ke- 
reskedelemre tárt igényt. Jelentős növekedést fognak 
eléri a , néma" kereskedelemben is — például a rádió- 
frekvenciás chipek alkalmazása révén lehetővé válik 
a tárgyak megjelölése, nyomon követése és figyelése 
a szervezeten vagy az ellátási láncon belüli mozgások 


l 


kereskedelemben egyaránt. A tanulmány szerint fenn. 
áll annak a veszélye, hogy ez a vélemény önbeteljesi 
tő jóslattá váljon. Európa csak akkor tud világszínvo. 
nalat elérni a mindenütt jelenlevő kereskedelem terü. 
letén, ba átalakítja a vállalkozások hozzáállását és 2 
vezetéknélküli kereskedelemben meglevő erősségeite 
alapoz. 9 


elektronikus kereskedelem egyre mélyebben behatol 
a szervezeti struktúrákba, az értékesítési és marko- 
tingfunkcióktól kezdve a beszerzésen. a logisztíkán, 
17 emberi erőforrásokon át a háttérben meghúzódó tá- 
mogató funkciókig. A jelenleg ís gyakran felmerült 
kétségek ellenére az curópai vállalatok a vállalatközi 
(B2B) kereskedelem megkétszereződését várják. 
Minden eddiginél több vezető mondja azt, hogy 
elektronikus kereskedelmi kezdeményezéseik sikere: 
sknek bizonyultak; a múlt évi 34 százalékról idén 51 
százalékra nőtt ez az arány. Ezt a sikert azok a na 
yobb vállalkozások könyvelik el, amelyekről régóta 
zt gondolták, hogy a kisebb és mozgékonyabb ver- 
enytársaikkal szemben teret fognak veszíteni. Való- 
Jóban a vezetők erősen hisznek abban, hogy az elekt- 
Tonikus kereskedelem a nagyobb. megállapodott vál- 
Talatoknak kedvez. Mintegy 50 százalékuk gondolja 
2. hogy növeli a piac koncentrációját az iparágban, s 
luk állítja, hogy az elektronikus kereskede- 
növeli a nagyobb vállalkozások számára elérhető 
lyőket. A nagy szervezetek jelentős nagyságrendi 
Megtikarításokat érnek el olyan kritikus területeken. 
"int a marketing, a márkaépítés és a szoftverberuhá- 


Magyar üzlet 


Habár Magyarotszágon az e-kereskedelem még gyer. 
mekcipőben jár, és fejlődését megnehezítik a magas 
távközlési tarifák. fejlődése mégis ígéretesnek mond- 
ható, Ebből a szempontból kulcsfontosságú tényező 
az üzleti vezetők optimizmusa: 53 százalékuk innova- 
tív vezető cégként, illetve a változást gyorsan követő 
vállalatként tekinti saját szervezetét (Lengyelország- 
ban ez az arány csupán 36 százalék). 

Az előre mutató gondolkodásmód mellett ővatós- 
ság is jellemzi a magyar vezetőket, és e kettő ötvözete 
nagy segítséget jelenthet Magyarországnak abban, 
hogy sikerrel pályázzon a Közép-Európa első számú 
országa címre — kecsegtet fényes jövővel az Accen- 
turc tanulmánya. 

N magyar cégek egyértelműen felismerik az e-ke- 
reskedelemben rejlő lehetőségeket; a vezetők 63 szá- 
zalékának megítélése szerint az ország prosperitása 
annak függvénye, hogy mennyire sikerül bokapcso: 


lódni ebbe az új folyamatba. A hatásokkal kapcsolat: 
ban azonban óvatosak: a cégvezetőknek csak 37 szá- 
zaléka mondja azt, hogy az e-kereskedelem gyökere: 
sen átalakítja a vállalatát. A magyarok mégis egyre 
nagyobb bizalommal vannak az e-kereskedelem iránt 
a vezetők 67 százalékának megítélése szerint kézzel 
fogható pénzügyi eredményekkel jár az e-kereskede- 
lem folyamatában való részvétel, és csak 3 százalék 
vallja azt, hogy sikertelen volt az e-kereskedelem te 
tén tett próbálkozásuk. A felmérésbe bevont magyar 
vállalatok csáknem fele az értékesítés és a marketing 
területein. alkalmazta az €-kereskedelem módszerét 
(hasonlóan a tavalyi évhez), s egyikőjük som szándé. 
kozik felhagyni az e-kereskedelmi kezdeményezések: 
kel és 63 százalék növelni akarja kiadásait e téren az 
elkövetkezendő 12 hónapban. 

Ugyanakkor bizonytalanság ís tapasztalható, hiszen 
37 százalék nem tudja, hogy az e-kereskedelem nő. D 


LIFEBOOK 


. élmény 


Játszva, könnyen, egyszerűen 
A világ hatalmas, és benne ma már szabadon döntheti el, hogyan él, mikor és hol végzi muni kivel találkozik és miként tölti szabadidejét 
A Fujitsu Siemens LIFEBOOK-családból igényei szerint vál atja ki azt a notebookot, amely Önnek a legtóbb segítséget nyújtja. 


UFEBOOK C - legfejlettebb technológia elérhető áron 
UFEBOOK B - páratlan hordozhatóság (1.3 kg), érintőképernyő 
LIFEBOOK E - teljesítmény és hordozhatóság 

UFEBOOK S - hordozhatóság és modularítás 

Celsius Mobile - kimagasló grafikai teljesítmény, multimédiás funkciók, nagy képernyő (15") 
A Fujítsu Siemens Computers Lifebook-családja a szabadság élményét nyújtja Önnek! 


éa ál 


COMPUTERS 


SIEMENS isdáslássszdálási szzzzaaátáll 


Egyetértés azzal, hogy a képzett munk 
iránti külföldi igés 


jó lehetőség az 


Egyetértés azzal, hogy 
az e-kereskedelem nem hozott valós 
pénzügyi előnyt (százalék 


(Cisco 
e 


Előzetes a Cisco Ex 


- (P teletónia 


: Adat-, hang-, video-integració 

" Vezetéknelküli hálózati hozzáterés 
: Optikai hálózatok 

: Tartalomszolgáltató hálózatok 


Cisco vállalati hálózatmenedzsment 

: Biztonsági megoldások 

: Garantált savszelesseg MPLS-en 

" Uj generacios Metro DWDW Transport 


Discover all : Kábel TV alapu internet eléres 


Cisco eszközökkel 
thats possible 
on the Internet További információ és regisztráció: http: ciscoexpo.cisco.hi 


Partnereink: Platina támogató: Aranyfokozatú támogatók: Ezüsttokozatú támogatók: 


HASYNERGON IBM TS ENE SEEN VOT 
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Luxus és e-kereskedelem 


Internetes karácsonyi bevásárlások 


sorban luxuskozmetikai cikkeket árusító 
üzemeltetői is. A Gloss.com szinte tel. 
jesen ugyanabban a cipőben jár, jobban 
mondva: járt, mint az eToys: korábban 
ez az e-bolt is csódöt jelentett, majd 
megkönyörült" rajta három luxuskoz. 
metikumokat forgalmazó óriás — a Th. 
Estéc a Chanel Inc 
párizsi Clarins Group. 


2 két piackutató cég — 
a New York-i Nielser/Net Ra- 
ni és a San José-i Gant 


— is azt jósolja, hogy 

idén jelentősen nőni fog a ka 
i bevásárlás címén bonyolított in. 
értéke. A Nielsen/ 


szisa úgy szól, hogy Lauder Cos, 


a tavalyi 6.9 milliárd 


árról 9.9 milliárdra nő az egyesült 


Ji forgalot 


kutató a Garner: 


zázalékos növ 
amerikai piac vonatkozásában. és 
hogy a tavalyi 9 milliárd 
milliárdra szökik fel az 
Világszene 39 


edési jósol az 


z azt jelenti, 


dollárról 11.9 


nline eladások 


éke. 


bővülést vetít 


óval tőbb amerikai 


21 mil 


í ajándékért 


z karácson 


Az eToys tulajdonosa nem is tagi 
hogy szándékosan a nagy év végi bevá- 
sárlás előtt indította el útjára az új vállal 
kozást. Más a helyzet azonban a 


rényeke karácsonyi 


si szezonhoz az eToys Inc jocs 


a nem rúl távoli múltban látvá- ! .commal: az Estée Lauder, a Chanel és a 

yosán tönkrement, és amelyet október ! Clarins már jóval korábban, az idei év 
szabályosan újraélesztett a KB ) első negyedében szerette volna a régi fé. 
e. A massachusettsi cég megvette ) nyében látni a Glass.comot. Dennis Mi 


iz eToys elfekvő ámkés íry. az Estée 


letét. továbbá a ) E uder technológiai fő. 
zót. a webhelyet és az ! nőke elmondta, hogy azért váratott má 
gára az újraindítás, mert teljesen kifo- 
gástalan kínálattal akartak megjelenni az 
előtt. 


mellen bizakodóan 


3 Gloss.com nevű, első- ! online vevől 


Szüksége van szoftverre, de nem tudja, 
gy honnan szerezze be? Hívjon minket 
Kalföldi termékek széles választéka 


Borland gé A 
meg árlistánkat és atcióinkat a stk 
Doma. TP 


ne gemofishur 
TÉNŐ MEGTENNÉ 
296 kak 
Tell: 384-TORN, Fax: 344-7082 
E-maúl: gemofisa gemofia hu 
GSM. (30) 9-425-132 
Budapest. 1146 Hungárta krt. 131. 


batdalon. Interneten 


tés esztén. a feltunten 


Merosott gy 


EMOFIS ale: 
pecialist 


KFT 


McEníry úgy gondolja: Iuxuskategó- 
riától függetlenül minden webhely üze. 
meltetőjének arra kell törekednic, hogy 
megfelelően közvetítse az adott márka. 
nevet vagy márkaneveket a felhasználók 
felé. A Gloss.com több mint 5 ezer koz- 
metikai terméket kínál olyan cégektől, 
mint a Bobbi Brown, a Chanel, a Cla- 
rens, a Clinigue. az Estée Lauder és má- 


A vásártásnak élménynek kell lennie: szükség van az autószalon fémes csillogására ís. 


sok. A termékek mellett bőr- és testápo: 
lási tanácsokat is adnak, valamint rend- 
szeresen közlik a szépségipar legfrissebb 
híreit. 

Rob Leathern, a Jupiter Media Metrix 
elemzője optimista mind az eToys, mind 
pedig a Gioss.som jövőjét illetően. 
Miért? Roppant egyszerű a válasz: az 
érintett cégek túlvannak egy komoly 
válságidőszakon, ha úgy tetszik, a , ha- 
lálból jörtek vissza". Leathern és jupi; 
teres elemző kollégái biztosak abban, 
hogy mindketten tanultak a hibákból, és 


garantáltan nem követik el őket még 
egyszer. Melyek voltak a legfontosabb 
legtanulságosabb hibák? Például, 
hogy nem elég csak a marketingre költe 
ni, muszáj gondolni az infrastruktúrára 
És a logisztikai háttér megerősítésére i 


Kinek éri meg? 


Nagyon úgy fest, hogy az idei ősz a fel. 
vásárlások és az e-kereskedelmi web. 
helyek megmentésének jegyében telt el, 
legalábbis az óceán túlpartján. Al; 
nappal a mannhattani és washingtoni 
terrortámadások után jelentette a Global 
Sports Inc., hogy megveszi a Iuxuscik 
kek és céges ajándékok online forgalma 
zásával foglalkozó Ash ford.comot 

A felvásárlási tranzakció értéke meg. 
közelítette a 142 millió dollárt, s ennek 
értékéből mit sem von le az, hogy csak 
részben készpénzes vásárlásról van szó. 
Talán akadnak, akik tudják, hogy az 
Amazon.com 14 százalékos üzletrésszel 
rendelkezett az Ashford.comban, és az 
sem titok, hogy az Amazon eddig össze 
sen tízmillió dollárt fektetett a gyengél 
kedő Ashfordba. 

Alan Alper, a Gomez Advisors In 
elemzője nem tudja, hogy ki járt jobban: 
az Amazon, mert 11 millió dollárt kapott 
az üzletrészéért, vagy az újdonsült vevők 
mert előnyös üzletbe tették a pénzük 
Egy biztos: az Ashford név továbbra is 
fennmarad, pedig szeptember ele 
nagyon úgy nézeti ki, hogy törlik a c 
Nasdag Stock Market listájáról 
A. Neiman Marcus Group (szintén I: 
xuscikk-forgalmazó) nemrégiben at 
az érdekes helyzetben találta magá! 
hogy míg ,.földí"" eladásai alaposan m 
csappantak, és a pénzügyi elemzői j 


hat 
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tok veszteséget helyeztek kilátásba, ad 
dig az internetes fizletág — a Ncíman. 
Marcus.com — szépen teljesített. Az el 
múlt negyedévben 9.5 százalékkal növel, 
te a nyereségét, ami a mai ínséges idők. 
ben igen figyelemre méltó teljesítmény. 
A. NeimanMarcus com valószínűleg 
annak köszönheti szerencséjét, hogy a 
fegigényesebb vásárlókat a Style.comon 
keresztül ís kiszolgálják. (A Starcom a 
Vogue és a W magazinok online boltját 
működteti.) Hogy egy kicsit közelebbi 
képet kapjunk arról, kit is ért a Nei 
anMarcus.com igényes vevőmi olyan 
vásárlókat, akik képesek és hajlandóak 
akár két és félezer dollárt is adni egy női 
blúzért az interneten. A Calvin Klein és 
Versace márkákat is forgalmazó Bivefiy 
Inc. két úton-módon próbálja meg tarta 
ni magát a webes Iuxuscikk-kereskedők 
között; egyrészt még mindig képes ar. 
a, hogy újabb befektetőket hajtson fel 
másrészt meglehetősen nyomott áron kí 
nálja magas színvonalú, a legkényesebb 
igényeket is kielégítő divattermékeit. 


A vásárlás élménye 


A luxustermékekre minden más termék- 
nél inkább igaz, hogy nem adhatók el 
akárhogyan. A vásárlásnak élménynek 


Testápolási tanácsokat is adnak 


kell lennie. Múlhatatlanul szükség van a 
divatszalon parfürillatára, a táskaszalon 


bőrillatára, a gépkocsiszalon férnes csil 
gására, és még sorolhatnánk. 
Számos luxusporcelán-forgalmazó pon: 
tosan azért nem jelent, va 
szándékozik megjelenni az intemeten, 


Pesecuredít árts 


Hárómivíruskereső egy réndszerben 


élétetni biztonságban tudni róm 
Édjintermetevk, ezert erre ús kirerjedi 


"a 


Vialán (erű éa fndlabató 
keresés sedk 


A repé eres ferlasítés 
dtom 2 s ható 


Kival 
Hiarrormiefedeltjég 


pasi a 


Válasszon minket, forduljon hozzánk! 
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mert nem tudja élethűen megmutatni a 
vevőknek az anyag szépsé 
harmóniáját. Ezzel együtt a luxusmátkák 
többsége igenis jelen van a világhálón 

Azok, akik, bár az Estée Lauder vagy 
4 Versace nevet viselik, jelen vannak az 
íntemeren, nagyjából a következőképpen 
gondolkodnak 
nyét nem adja meg az e-bolt, de a web. 
hely kitűnő marketingeszköz lehet. Nem 
szabad alábecsülni az 
használati értékét. 


1, a színek 


az 


Noha a vásárlás élmé 


elektronikus brc 
súra! 

Heather Doughergy, a Jupiter Rescarch 
oriline kereskedelemre szakosodott elem 
zője szerint rendkívül nehéz objektívan 


mérni a javarészt a termékreklám céljá 


val működő webhelyek hatékonyságát 
Sasha Watkins, a Saks Fifth Avenue di. 
vatszaktanácsadója azonban a saját pra- 
isában 
zott 
kinyomtatott. információval érkezett a 
Saks szalonjába 

Dougherty becslése szerint a luxus. 
cikkek esetében azt lehet mondani, hogy 


em egy olyan esettel találko: 


amikor a vevő az intermetoldalról 


az online vásárlások értéke a földi forg: 

lomnak körülbelül az égy hetede. Ha azt 
vesszük, hogy az ílyen boltokban — akár 
online, akár offline 
den holmi, 
rossz arány az egy a héthez. 


milyen drága mín. 
nem is olyan borzasztóan 


M4 MICROTEST 


(c BNABUCO 


Marromat nusiNASa COMMUNÍCATTÖN 
Magyar Microtest Distributor 


S végezetül egy kis kávéaroma! H 
Coffee Co. alapító-vezérigazgatója a 
elmúlt harminc évben kiválózn meg 
abból, hogy , nem a gyomornak, haz 
a léleknek" árusította kávéj 
Startuwcks k 

ban ugyar mintázatú pa 
pohárban kellemes aromáj 
nőségű ital. Évente legkevesebb k 
liárd dolláros bevételt hoz -k 

Nancy Köchn. a Harvard Bu 
Schoal oktatója szerint Schulsz zscnial 


tása nem a kás 


rán, gyepk 
buck kávé 
szálloda sz 


xus megeng 


OmniscannertT 
Pentascarner350 
MizroscamerjProl 
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TRENDEK ÉS MEGOLDÁSOK 


Villanyrendőr 


Az egy: 


jelzéseket használ: zöld, sárga és piros fényt. 


erűen értelmezhető ,,projetkjelzőlámpa" mindenki számára ismerős 


2 1990-es években az infor- 
matikai vezetők egy cso. 
portja felismerte, hogy a GM / 
North  Americának nincs 
gységes, hivatalos mód- 
szere a projektek állásának jelentésére. 
Ezén kifejlesztettek néhány eszközt a 
projektek nyomon követésére; és bár 
ezek hasznosak voltak, az általuk készí- 
tem jelentések még mindig túl részletes- 
nek bizonyultak a felsővezetők számára, 
akik csak fél szemmel akarták figyelem. 
mel kíséri a jóval alacsonyabb szinte- 
ken folyó munkákat. , Minél magasabbra 
megyünk a hierarcijában, a kérdések an 
nál általánosabban vonatkoznak a pro- 
jekt állására. és annál kevésbé mennek 
a részletekbe" — magyarázza David S. 
Clarke, aki az informatikai infrastruktú- 
ra felelősz a GM Nonh Americánál A 
projektekről szóló jelentések túlságosan 
s részletezettek voltak. nem adtak átfo- 
ró képet 
Ezért aztán az informatikai igazga: 
projektfelügyeleti irodájának munka 
társai kifejlesztettek egy eszközt, amely 
zínekkel jelzi a projektek alakulását 
zöld. ha minden a tervek szerint megy. 
amikor legalább egy kulcsfontos- 
ságú célkitűzést nem tudtak elérni, és 
os, ha a projekt nagymértékben — még 
ha időlegesen ts — elmarad az ütem, 
terviől. A jelzőlámpa igazából csak arra 
orsan eljuttassa az üze. 
netet az érdekelteknek 

Minden projektet már a születésétől 
kezdve nyomon kísérnek, és havonta ér. 
tékeinek négy kritérium alapján: hogyan 
alakulnak 2 tervhez képest a költségek; 
tarthatók-e a határidők; mekkora a koc. 
kázat: megvalósulnak-e az üzleti ered. 
mények, Az egyes konkrét mérószámo- 
ka és küszöbértékeket a projekt indulá: 
sakor határozza meg a projekrvezető, a 
tervezési vezető, valamint az egyéb énn. 
tett menedzserek. A projektvezető ezek 
után minden hónapban átnézi, hogyan 
halad a munka, és az eredmények alap- 
ján színkóddzi jelöli meg mind a négy 
kategóriát. Végül a teljes projekt ís min 
den hónapban kap egy énékelő lámpát. 
A mögöttes technológia annyira egysze- ! 
rű, amennyire csak lehet: egy Excel-táb- 
lázat és egy PowerPosnt.bemutatósablon 


jé ki újá 
Pár évvel ezelőtt a GMI North America 

közép- és felsékategóriás autókat gyártó ! 
részlege, a Mid/l.ux áttért Windows 3.1- ! 
ról Windows 95-re. Ennél a projektnél ! 


kritérium alapján mérték a munka 
aladtát. 

"A költségek alakulását úgy határozták 
meg, hogy összehasonlították a beterv 
zett felhasználónkénti költséget a tén: 
leges költségekkel, Ez utóbbiakba bel. 
számolták a 
lepítéséért kifizetett teljes pénzt, a szoft- 
ver árát és az oktatás díját. Az autógyár 
korábban úgy vélekedett, hogy a Win- 
dows 95 karbantartása és támogatása ol. 
csőbb lesz, mint a Windows 3.1- 
nek megfelelően arra számítottak, hogy 
a bevezetés költségei minden hónapban 
csökkennek, ahogy halmozódnak az új 


ialkozónak a szoftver te- 


en- 


telepítésekből származó megtakarítások. 
Az így megtakarított pénzt beépítették a 
projekt költségvetésébe; ezek után csak 
úgy tudták mérni az előzetes költségve- 
tés betanását vagy be nem tartását, ha 
tudták, hogy az adott hónapban hány 
rendszerre telepítették fel az új opcrá- 
ciós rendszert. Ha ezek ütán az egy fel- 
használóra jutó költség az előzetes ter- 
veken belül maradt, a jelzólámpa zöldet 
mutatott. Ha a költségek egy előre meg 
határozott százalékkal túllépték a kere. 
tet, automatikusan sárgára vagy pirosra 
váltott a lámpa. 

"Az ütemterv betartásának ellenőrzése 
viszonylag egyszerű volt. Az adott hó- 
napban ténylegesen telepített szoftverek 
számát összehasonlították a projekt kez 
detén megállapított tervvel. 

" Az üzleti célok elérését két mérőszám 
figyelésével ellenőrizték. Az egyik azt 
mutatta, hogy a Windows 95 bevezetése 
meghozza-e az előre jelzett költségmeg 
takarításokat, a másik pedig azt. hogy a 


felhasználók sikeresen átálltak-e az új 
operációs rendszerre. Az előbbit ugyan- 
úgy mérték. mint a költségvetés betartá- 
sának ellenőrzésénél (mennyi megtaka- 
rítást eredményeztek az adott hónapban 
bevezetett rendszerek). Az utóbbi eldön- 
tése már kissé bonyolultabb feladat volt 
Figyelték a felhasználók elégedettségét 
(felmérésekkel és a help desk munkájá- 
nak értékelésével): megnézték, hogy jól 
sikerült-e a nyomtatók beállítása és a 
megosztott könyvtárak létrehozása: és 
az volt a minimum, hogy a felhasználók 
mindent meg tudjanak csinálni, amire 
a korábbi rendszerben képesek voltak. 


Noha az elégedettséget nehéz számsze- 
rűen mén, igyekeztek ebben ís követ. 
kezetesek lenni: adott számú negatív vé 
lemény automatikusan sárga vagy vörös 
jelzést eredményezett 
s A kockázatértékelő jelzés célja nem az 
volt, hogy felváltsák vele a nagyobb pro. 
jekteknél külön elvégzendő. mindenre 
kiterjedő kockázatelemzést, Sokkal in. 
kább arra szolgál — magyarázza Clarke 
hogy felderítsék a projekt útjában álló 
lehetséges buktatókat, csapdákat. A pro- 
jektmenedzserek a kezdetekkor azono. 
sítják a potenciális veszélyeket, terveket 
dolgoznak ki az elkerülésükre. és min- 
den hónapban értékelik, hogy mennyire 
tartották kontroll alatt a kockázati ténye. 
zőket. A Windows 95-bevezetés során a 
legfőbb veszélyforrás az volt, hogy az új 
operációs rendszer nem készül el időre. 
A kockázat ménékét úgy számolták ki, 
hogy figyelték, mennyire tartja a szálli 
tási határidőket a Microsoft. 
Természetesen minden projekt közben 
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lódhatnak előre nem látott kockázatok 
Clarke pár hónap után fedezte fel, hogy 
az addig telepített Windows 95-ök nem 
teljesen 2000-kompatibilisák; így aztán 
vissza kellett menni minden egyes szá. 
mitógéphez, és frissíteni rajta a már fel. 
telepített szoftvert. 


Színes világ 


Az eredmények összesítése nem mindig 
teljesen egyértelmű. Ha az összesített 


a négy kritérium külön-külön is zöldet 
kapott. Hasonlóképpen, ha bármelyik 
részterület a pirosba tévedt, az összesí 
tett eredmény is piros lesz. A kettő kö. 
zött azonban nem egyszerű meghatároz 
! ni az átmeneteket. Ez már sokkal inkább 
az adott projektvezető egyéni ízlésétől 


függ: hívhatja akár , narancssárgának" ís 
az eredményt. 
! Demi történik akkor, ha pirosat mutat 
a projekt lámpája? Az eredeti koncepció 
) kidolgozóinak nem kevés munkájukba 
került a GM-nél, hogy meggyőzzék a 
projekten dolgozókat: a piros nem azt 
jelenti, hogy rosszul dolgoztak, hanem 
azt, hogy beavatkozásra van szükség, 
piros fény azt jelzi: több pénz, több 
odafigyelés, több ember kell a projekt. 
hez" — fogalmaz Clarke. A jelzőlámpa 
így egyfajta korai előrejelző rendszer: az 
informatikai vezetők már az előtt ész 
lelhetik és elháríthatják a problémákat, 
mielőtt azok akuttá válnának, és kisik 
latnák a projektet. 

Majd" minden projekt életében előfor 
dul, hogy egy-két hónapot a pirosban 
tölt. A jelzőlámpa mellett egy szöve 
ges rész szolgál arra. hogy a hátráltató 
tényezőket ki lehessen fejteni. Három 
egymást követő piros" hónap viszont 
már rendszerint maga után vonja a vezc 
tőség beavatkozását, egy fontosabb pro 
jektnél pedig már egyetlen piros 
akár sárga — lámpa mozgásba hozhatjó 1 
. felmentő seregeket" 

A hármas jelzőlámpa persze csak 4 
jéghegy csúcsa, Sokkal komolyabb je 
lentéskészítő mechanizmusok ís működ 
! nek, és ha éppen arra van szükség 
felsővezető sokkal részletesebben ís mú 
tájékozódni a projekt aktuális állásáról 
és az addig elvégzett munkáról. Mi töb 
a projekteket hosszabb idő távolában it 
( énékelik: 12 hónapos időtávlatban is fel 
) tudják. mérni, milyen hatékonyságsal 
( végezték a munkákat 

A módszer olyannyira hatékonynak 
! bizonyult, hogy azóta külön jelzőlán 

Pákkal mérik a hálózat teljesítményét. a 
! Lotus Notes rendelkezésre állását, a GM 

intranetjének elérhetőségét és még sok 

minden mást 
TRACY WAYOR ÉS DOUGLAS MUDDAR? 


vagy 


együttható 
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bb mint tíz éve történt. Különös lo- 
Ppás ügyében nyomozott az Egyesült 


Államok. ütkosszolgálata A Bell 
South telefontársaság egyik számító. 
gépéről ismeretlen tettestek) kimi 


solták az amerikai segélykérő tele 
fonrendszer zöltó. 

kat. a rendőrséget riasztó 911-e működési 
mechanizmusának leírását, Attól tartottak a hatósá 
sok, hogy ha a hackerek kimódolják, miképp lehet a 
kérő vonalakat más célra ís használni, úgy le 
terhelik a rendszert, hogy nem tudnak majd telefonál 
a a bajba jutottak. 
Arra a következtetésre jutottak a nyomozók, hogy a 


a mentőket, a 


szám 


nevezetes dokumentum egyik címzettje egy kis texasi 
játékkönyvkíádó, a Steve Jackson Games cég rend. 
szeridminisztrálora volt. Házkutatást tartottak a vál: 
Jalamál, és minden elektronikus eszközt lefoglaltak 


majd elvittek. Végül azonban a keresett íratot egyik 
gépen sem találták meg, a PC-ket visszandtá 
1 ellen sem emeltek vádat a kiadónál, 


John Porry Barlow, az EFF társalapítója 


Az ügy azonban itt korántsem ért véget. Miközben 
kosszolgálat vizsgálódott, a cégnél pek 
tuk tárolt anyagok híján — megállt a munka, Sr 


alkalmazottainak közel fc 


a tulajdonos 


kellett, hogy bocsássa. Amikor pedíg visszakapta a 
lyi számítógépeit, kiderült, hogy az Összes lev 
Iték a kiadó elektronikus üzenőrendszeréről 


RAS-éről), külső felhaszná. 


melyen ker a cé 


veleztek egymással. Jackson hiát 


ért az akkori polgári jogi szervezeteknél, Hiába 
beszélt felháborodottan saját kiadói jogainak, no me 
rintett felhasználók szólásszabadságának é 
lyiségi jogainak sérelméről. Akkoriban nem ak adi 


Jyan aktívista, aki átlátta volna az ügyben szereplő 
ikai részleteket. Egy elektronikus k ga 
Earth "Lecrronic Link (ma wellcom) három 

Polgár azonban nagyon ís megértette Jackson prob: 


náját, Ez. a három kíber-testőt nem volt más, mint 
h Kapor, a Lotus legendás hírű 
Inöke, John Perry Barlow farmer és kölrő, vala 


únt a Sun Microsystemi 


Mi 


lapítója és egy 


munkatársa, Jahn Gilm 


A mó Jackson panaszára válaszként 1990 júliusábar 
Megalapította az Electronic Frontier Foundation, vagy 
hasz Elektronikus Front Alapítványt, amely a dípítális 


"ibadságjogok védelmét tű. 


Első ténykedéseként az EFF pert indított Jackson és 
több felhasználója képviseletében az Egyesült Áll 
mok títkonze 


data ellen. Az ügyet lezáró, precedens 
ndia ki bírósá 


értékű ítéletben első ízben hogy az 


elektronikus levelezést legalább ugyanolyan jogi vé 
delem illeti meg, mint a telefonbeszélget 
Az alapítvány azóta is az intemetes szólásszabad 


ság. a szabad információáramlás, az elektronikus v 


lággal kapcsolatos személyi: 
mezője. Elnöke ma az a Brad Templeton, aki 1989. 
ben a világ első online tartalomszolgi 


gi jogok egyik fő védel 


tató cégét, 


Brad Templeton, az alapítvány elnöke 


CiariNetet létrehozta. A kaliforniai székhelyű szerve 
1 figy állást foglal minden, elvi jelentő 
ségűnek látszó digitális szerzői jogi vagy a netkültű 
a. Amennyiben indokoltnak lát. 


yújt a gyakran kispénzű kíbe 
tt az EFF fol 

Honlapja a web egyik 
tt hely 


egyak 


bar ahol alaposan utána olvasha 


vány által elvállalt p 
témának 


1 kavart EFF-es 


tunk nemcsak az al 


Az utóbbi idők legnagyobb pc 


tej közül a Felten- és a Szkljarov-úgyról már írtunk 
ezeke 

Edward F a Princeton Egyetem tanára, aki diúk 
nival és a Xerox PARC kütatóközpontjának egyik 
munkatársával feltörte a lemezgyártók digitális szer. 
rőijog védelmi szabványosító szervezete, az SDMI 
osító kódját. Félreértés ne essék, a professzor 
társai nem azért tették ezt, hogy bármit ix ellopjanak 
Ők magának az SMDI-nek a felhívására cselekedtek 
a szervezet ugyanis 10 ezer dolláros díjat ajánlott an- 
ak, aki fel rodja nyirmi a rendszert. Abelyert azonban; 
hogy büszkén átvették volna a díjat. Feltenék úgy ha 


ról, s inkább beszámol 


tároztak: lemondanak a p 


!tteszft Congyocs 
Fozlte 02 Övostonag Bo ears 
See KznKN [72 Frevéeet nay 0 4 ntó tev or Féder 


6 
(há etted a 


nak er 


INFORMÁCIÓ ÉS TÁRSADALOM 


a szakmai találkozó 


t: ha közzé 


áménycikről eg 


ifogadott ameriksi digit 


vény, a Digital Mill c 
megsértésének tekintik. Válas 
nevében beperelte a 
amerikai lemezgyártók s; 
ance nevű technológízi 
mok igazságügyi miniszrériui 
Hasonlóképpen védelmébe 


jét, akit azért tartóztattak I 
vádjával Kaliforniában, mert 
ronikus könyvolvasó prograi 
Reader védelmi rendsze 

Hacsak nem teszünk valai 
az újat... A Smith át Wesson 
amiatt, hogy az általuk gy 
rendőrök ellen fordítják , (Mi 
) törvénybe útk 
progrumkód mian et jór 
lehet használni, a program 
be kerül. Itt valami nincs rendjt 
EFF álláspontját az au; 
Wortd konferencián Lanren 
az alapítvány ig: 


srd Egy 


ado hazrngy , trapta etmósten ef 
zi lika Bá. sr tási ZA PATTI 


Mitch Kapor, a lotus alapítója és az EFF egyik létreho 


DMC( 
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Könyvkereskedők 
a weben 


Az American Booksellers Association [ 


(ABA) nemzeti e-kereskedelmi közpon- 
tot nyitott a független könyvkereskedők- 
nek. A BookSense.corn esztétikus meg: 
jelenésű. könnyen hozzáférhető web. ! 
hely; egyetlen hátránya, hogy nem al- 
kalmaz olyan alacsony árakat, mint az ! 
Amazoncom vagy a Bamcsandnoble 
£2am diszkontkínálata 


BookSense ] 


Piaci vetélytársaival ellentétben az ABA 
BookSense.com webhelye nem foglat- 
kozik sem az árak kialakításával, sem 
a szállítással. Megkérdezi a látogatótól, 
honnét jött. majd azonnal a hozzá legkö- 
zelebb eső üzlet kínálatához iráni 
Az egyesült államokbeli könyvforgalma- 
zók szövetsége űgy gondolja, ily módon 
kiéndemeh előnyhöz juttathatja az üz- 
letláncoktól függetlenűl működő, helyi / 
könyvesboltokat, ráadásul a felhasználó 
ís jól jár. mert ezek az üzletek jóval ben- ) 
sőségeszbb viszonyt alakítanak ki ügy- / 
fekeikkei. Igyekeznek ugyanis a lehető / 
leginkább személyreszabott szolgáltatá- 
Sokat nyújtani 

A BookSense.comon keresett köny- 
vek ára változó, nagyjából attól függ, 
hogy melyik könyvkereskedés banyo- 
Iítja a megrendelés teljesítését. Csak egy ) 
példa: Barbara Kingsolver egyik siker- 
könyvének listaára 14 dollár. A Book- ! 
Sense-commal tartó Monitciair úzlet 11.90 
dolláros áron, az USC könyvesbolt pe- 
díg teljes áron hozza forgalomba. Ezzel ) 
szemben az Amazon, a Barnesandnoble 
com és a Borders 40 százalékos árked- 
vezményt adt itt csak 8.40 dollárba kerül / 
Kingsolver könyve. A Contentville.com 
rendesen 10.50 dollám számol érte, de a / 
saját. Citizen: Club tagjainak diszkont- ! 
Ároa, 9.30 dollárért kínálja a ,. The Poison. 
wood Bible7-t i 

Beth Puffer, a Mannhatanben működő 
Bank Street Books üzemeltetője egyike ) 
azoknak; akik úgy félik meg jobb, ha 
4 BookSensz-szei tartanak, és nem indí. 
tanak saját e-kereskedelmi webhelyet. ) 
Végtére is az ABA vállalkozász számos ) 
terhet levesz a válluksól: biztosítja a 
szerző, illetve a cím szerimti keresést, és 
a garantálja a biztonságos hítelkánya. 
kezelést li 

Gary Frant. a San Franciscó-t Bcok- 


zomboz. és valószínűleg már mem ís 
fog. Franá szerint az American Booiksel- 


er Associatjonhóz csatlakozóknak még ! 


együttes erővel sincs semmi esélyük az 
Amazonnal és társaival szemben, 


Fatbrain 


Az elmúlt év novemberében a Barnes 
and Noble felvásárolta a Fatbrain.co- 
mot, amely azt állítja magáról, hogy az 
intemetvilág legátfogóbb professzioná- 


Jeff Bezos: Alacsony árakkal... 


lis könyvesboltrendszerét működteti. A 
tényszámok azt mutatják, valóban sike- 
res a cég FindITnow programja: már ed- 


dig ís számos nagyvállalati megrendelő ! 


kérte a rendszer telepítését. Vállalati 
intraneten elérhető online könyvesbol- 
tokról van szó, amelyek lehetővé teszik 
az alkalmazottaknak, hogy könnyen és 


gyorsan férhessenek hozzá a Fatbrain 
com szakkönyvkínálatához. 

Mi sem mutatja jobban, mennyire 
professzionális a Fátbrain vállalkozása, 
mint hogy összesen 800 kategóriában 
kínálnak műszaki, üzleti, ügyviteli és 
más témájú szakkönyveket, dokumen- 
tációs anyagokat, valamint a vállalati 
képzéshez, tövábbképzéshez szükséges 
segédleteket. A kaliforniai cég ügyfelei 
közt számos, a Fortune 1000-es listára 
feliratkozott nagy név szerepel, így az 
Adobc, a 3Com, a Compag, a Cisco Sys- 
1ems, a Netscape, a Bank of America, a 
Bocing, a Network Associates, a Nortel 
Networks, az Oracle, a Philips, a Sea- 
gate, a Siemens Information and Com- 
munication Networks és a Sun Micro- 
systems. 

Nyugodtan mondhatjuk, hogy a Fat- 
brain keresve sem találhatott volna jobb, 
az üzleti növekedés szempontjából ígé- 
retesebb területet magának. mint a busi- 


) ness-to-business irányú webes könyvke- 


Teskedés, 

Az International Data Corporation 
(IDC) azt jósolja, hogy a szegmens ha- 
marosan messze tűltesz a business-to- 
customer e-kereskedelem teljesítményén. 
Egy másik piackutató cég, a Forrester 
Research pedig 2003-ra teszi azt az idő- 
Pontot, amikor a business-tó-business 
elektronikus kereskedés volumene meg- 
haladja az 1.3 milliárd dollárt. 


"szt hu/hárok, archohp 
11999. 1.277 


isztnesnzszeszsétsásene Mkt 
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vész Gá. ! 


NU IStV.azgy egg) 
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06-60-3X0.260 
A lupot a MÍRKIOL Rt. a Netet Hítapáeraknáéts fo. 
altera egyes száenkástechaikai szakit 
ereenák megvéstalhátt az djakgármánál a Egye 2 
sok ár 395 fortat, 

átzethetó 6 kind eyjesztési enztályán a hütagkérte 
aíkzál, valaunint a átl TTI sk 
nyál rendelkező lymdk ar ieYTXMetnEI 4 01 
een a ZÓNA számon 9 és 20 óra kövdn. De 
évi díj agy Érte 1200 ota, 8 évre GAMO forint. vegye 
éve ION torta, 


Műszaki seret: Hu tve - fuzott ate ba 
Titan 476-KASA 
§. a MEGTÉÁPRINT KA 


4191 HHudápent, Vak Boyáo a. J-A2b 
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3Com Vezeték nélküli LAN megoldások a Profon Kft. telepítésében 


A laptop, a noteboc 


munkatársak mi 


ki. : ís vásárolják 


ha aluktól eltáve 


Hogyan maradhat meg e 


Vezeték nélküli rádió-LANnal -, azaz 3. 


A 3Com AirConnect megoldásol lepítéséb 
teszik, ho letbe 
megbe AZ. áféri a 
ítási: információkhoz. 

T 


A hálózatból élő vállalatok . 
esküsznek az APC-re. 


Több mint 10 millió elégedett ügyfél biztosítja elérhetőségét az APC segítségével, 


Az APC Smart-UPS, a világ legmegbízhatóbb 
hálózatainak alapja, szerves részét képezi napjaink 
e-üzleti infrastruktúrájának 


A legrugalmasabb, leginkább hibatűrő és 
legbiztonságosabb rendszerek is megbízható 


energiaellátást igényelnek. A díjnyertes Smart-UPS LETERE 
készülékek kimagasló teljesítményt nyújtanak az Ön a Smart-Boost/Smart Táim 
e-ügyfelei hozzáférési igényeinek kielégítésében. fószútság kordoálásával 
Az Ön szünetmentes tápegysége áramkimaradás HEG jege 
esetén megfelelő tápellátást biztosít a web- és JEZT ETT 
e-kereskedelmi szerverek számára? az állásidó 
kivüszöbölégére es az 
- é alacsonyabb működési 
Est APC TNVESS TAC Sánő EESBES E sú költségek zal csángó 
teljesítménye 42 tő -ig terjed, ezáltal — ESZELTE] 
tökéletes védelmet nyújtanak a kis- és nagyvállalati lehetővé teszi a Smart 
szerverek számára is. Mr boc eszét átávot 
menedzselhetőség és 
A Smart-UPS megbízható tartalék-tápellátást, jraindítási lehetőségek 
a PowerChute plus szoftver segítésével biztonságos segítségével. 
leállítást, a Web/SNMP menedzsment kártyán 9 A széleskörű tájékoztat: 
jé nyújtó kijelző és a riaszt 
keresztül pedig távoli menedzselhetőséget biztosit. sok pontos információt 
adnak az akkumulátor és 


Még ma lépjen kapcsolatba az APC-vel, és tapasztalja a töltés állapotáról. 


meg a "legendás megbízhatóságot" 


Az APC további megoldásai: 


maz - 


Az APC PowerChute plus Az APC szünetmentes A Redundáns Switch, mint 
szoftver értesítéseket küld, tápegységeinek felügyelete kiegészítő megoldás magas 


szintű rendelkezésre állást t 


tfigyelést végez. és kezelése távolról 
a a szerverek webböngészőn vagy SNMP 
NIMS-en keresztűl is használata során. 
elvégezhető egy SNMP-kártya 


tajt AP( 


Legendary Reliab 


környe 


a díjnyertes Smart-UPS-ek 


és biztosi 


biztonságos leállítását. 


vezetéktev E-mail rlz 
AES seretnt az ATC teákat szolgátttásatal és akelőhal Ingyenes feszültségvéde 
Beosztás kapcsolatos hírtevelet kapni e-mailben? Igen CINem katalógus 
Cég Most először lép kapcsolatba az APCveíf? Oigen . ONem GEN tieg ésén 
] 161 szeretnem tudni, hogyan válasszam, 

osi Vállalkozás típusa: CI Magánfelhasználó/Otthoni iroda Hi a rendszeremhez legjobban dő színetmentés tét 

—Kis-Iközepes vállalat (kevesebb mint 500 alkalmazott) Küldjenek INGYENES katalógust 
kényítászám Város — Nagyvállalat (tőbb mint 500 alkalmazott) (CI Ner ezúttal nem kéret ingyenes katalógust, de 52 
Ország 7 Államigazgatási szerv telratkozni negyedévenként megjelenő hitevetük 
Taleton fax - Számítógép-viszonteladó/ APC partner stájára. 


POWERUNE 436-1-209-4678 " FAX: 436-1-2 


E-maik apcHUNGapcc.com Jelszó 64587v E-mail apcHUN Gap! 


a tulajdonosok birtokát képezi. SUJATEFHU APC Magyarortrág, I14 Budapest, Könyves GYŐTY 
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INFORMATIKAI ÉS ÜZLETI HETILAP 


Előtérben az innováció 


Bár a PC-piac az internet-hozzáférési eszközök, illetve a mobilitás irányába tart, 
orulnak háttérbe, vélekednek a Compagnál. 


az asztali PC-k sem s 


WWW.SZA 


k 


TASTECHNIKA.HU 


XVI. ÉVFOLYAM 47. SZÁM 


mondható 


énelmezés s: 


számítógi 
olyabb m 

nának 
Rcng 


nyosnak mc 


Fnnek 


atti Virtanen, a Compag 
Business Development 
Group elnökhelyettese és 
vezérigazga 
tója . büszke 
rá, hogy cége vezető he- 
lyet foglal el az európai 
PC-piacon. Egy közelmúlt: 
ban készített telefoninter- 
júban elmondta: a vállalat. 
nak nem okoz különösebb 
nehézséget tartani ezt a po- 
illetve 
piaci részesedést. 

Mindez annál is figye: 
lemre méltóbb, mivel a vi. 
Jágpiacon — amelyet kőke: 
mény verseny jellemez 
számos kihívással kell 
zembenéznie a Compag 
nak, Virtanen kiemeli he: 


ációt, növelni a 


Európában 


Irány az 


Hogyan változik a számítástechnikában 
a kliensoldali technológia? Az informá. 
fóhoz való hozzáférésben mindig is ki. 
elt hely jutott a PC-nek, ám az elmúlt 
néhány évben szerepe alaposan megvál 
tozott, miközben a piac is jócskán át 
trukturálódott. Engloner Gyula, a Com: 
pug Computer Magyarország Kft. PC 
üzletágvezetője e kérdésekről fejtette kí 
véleményét, 

Korábban az a tendencia uralkodott, 
hogy az egymást követő modellek egyre 
gyorsabb processzorral, egyre nagyobb 
memóriával és egyre fejlettebb operá: 

105 rendszerrel kerültek forgalomba. 

Mi a legmarkánsabb jelenség, amit ma 
a2 informatikai hozzáférési technológia 
oldalán tapasztalhatunk? Egy mondatban 

7efoglalva: megváltoznak a hi 
inyos, klasszikus PC-technológiák. 
Az biztos, hogy amíg informatika lé 
tezik, addig lesz olyan kliensoldali egy. 


yo: 


§8§IDG 


Matti Virtanen: A Gompag 
tartja vezető pozícióját 


internet 


( nak számító időket a Compag Mi 


AA Computorwortd-Számítástochnika PC- 
Tervezőszerkesztő: Gazdag Erzsébot " 


lyen említette, hogy milyen jó pozíciót 
vívott ki magának a Compag a 
országi PC-piacon. 

Hozzátette: tökéletes 
összhangban a világpiaci 
trendekkel, a vállalat létre 
hozta a hozzáférési eszkő. 
zök (Access Device) rész- 
Az átszervezés ré 

körülbelül. hat 
hónappal . ezelőtt 


gyar 


legét 
szeként, 
nyolc 

egyesítette a fogyasztói 
illetve a vállalati PC-k di 
vízióit. Virtanen szerint a 
Compag részéről teljesen 
logikus és ésszerű lépés 
volt a hozzáférési eszkö. 
zök részlegének ! 
be hozása: a cég nem ten 
mást, mint , követte azt az 
irányt, amerre a PC tart 


ség, amelyen keresztül ablakot tudunk 
nyitni a rendszerre", mondja Engloner. 
Hosszű éveken át az Összes olyan fel 
adatot, amely ezzel összefüggött, hagyo: 
mányos, klasszikus PC-vel oldották meg, 
A kliensoldali feladatok közül talán a 
egyszerűbbek a kereső jellegűek. A 
felhasználó és a hardver számára köze 
pes bonyolultságú feladatnak minősül 
nek az irodanutomarízálással kapcsola: 
tos, illetve az egyéb, idetartozó progra: 
mok, illerve vannak a komolyabb, a na- 
gyobb erőforrást igénylő feladatok, mint 
például a számítógéppel segített mérnö- 
ki tervező rendszerek (CAD. C AM), a 
különféle pénzügyi tervező rendszerek 


és így tovább. 

Korábban PC-vel próbáltuk meg le. 
fedni a teljes, meglehetősen széles ská; 
idézi vissza az immár klasszikus- 
yar: 
(Folytatás az V. oldalon) 


PIAC mehékleténok olkészítósi 


bizonyítéka. 

S merre tart a PC-piac? Az intemet- ) tosan megú; 
hozzáférési eszközök, desktop PC 
Az üzlet latba, és ny 
nökhelyettese az új iPag és Acro termé. 


tve a mobilitás 


irányába. si csoport el- 


keket említette példaként. Virtanen sze- ) szünk, hogy még 
rint ezek a termékek a szó szoros értel. pe lesz a desig 
mében ,újradefiniálják az fiaternet-hoz külső megi 
záférést". Mindez természetesen nem je- ) nem adja el a tet 


lenti azt, hogy az ímmár klasszikusnak 


jövő időben ís. Eg! 


2001. NOVEMBER 

1zli PC-k g k 

zerinti hordoz 

értékben  bátérbe 

adot termékek számás ! 


élekedik M. 


he 


PG, csak másképpen 


általában a: 
ját ünnej 


érteni. 


Beck Györggyel, a Compag ( 
Magyarország Kft. vezéngazgatójával a 
PC fejlődésének jövőjéről és a PC-píac 
cal kapcsolatos stratégini kérdésekről be: 


mputer 


Pen 
szélgettünk. rünk, 

1999 tavaszán, a Compag Houston 
ban megrendezett technológiai konfe. 
renciáján két, az mformatikában megha: 


tározó cég vezetője 


képességen, 


tértől és idő 


másra nai 

adásban vázolta fel a jövőt 

— mondja Beck. ,.Craig 

Barrett, az Intel és Bilt 

Gatex 

ről egyöntetűen ú 

hogy a PC egyértelműen 

perspektivikus jövő előtt 

áll. Ebben talán csak az 

a meglepő, hogy azóta 

számtalan fórumon hall- 

hattuk, olvashattuk. ennek 

z ellenkezőjét" 

A Compag Magyaror: 

szág vezérigazgatója sze- Beck Gyöngy: Az (T-világ 

rint szó sincs arról, hogy az meghatározó szereplői jól 

TT-világ meghatározó sze-  kalkuláltak 

replői nem kalkuláltak vol- 

na jól, vagy elszámolták volna magukat. 

Sokkal inkább értelmezésbeli kérdésről 

beszélhetünk, érdemes tehát megvizs. 

álni. hogy valójában mit is értünk PC-n. 
Mind Gates, mind pedig Barrett PC 

ről beszélt. csak éppen másképpen kell 

énelmezni a PC szó tartalmát, mint amit 


an rímel 


a Microsoft részé. 
gy lárta, 


beszélnek. 


e inkább Personal Comratn 


ahol a hangsúly 


ellátásán, hane: 


jön be, a trendek és az eladási ad 
ga szerint 


Beck szerint kevés olyan c 
ma a világon, amelyik c 


idén huszadik születésnap 
asztali gépek alat szoktunk 
onal Computer helyett e 


nem a 


számítási 
az alapvet 


akon 


61 függetlenül 
Beck. . Talán 
gondolni, hogy a hoz 


utópia azt 


rés eszköze, az Access De 
vice elszakad 
zaztaltól, a kötő 
tól, és mind: dsg 
a falból jött. az immár az 
éterben is Nos, 
akik annak idejé 999. 
ben ott ültek az idézett kon 
ferencián, talán 

m hitték el, hoz 
belül megfordul a AI/8( 
as hordozhatójasztaligép 


vagyis jóval több 


A Compag ( 


z előadók tudtál 


ezik 


s ská 


(Folytatás a A oldaton) 


jben közreműködtek" Felelős szerkesztő: Szietwg Andrea " Szerkesztő; Maltász Azdt 
Felelős kiadó: Bíró István, az IDG Magyarországi Lapkiadó Kit, ügyvezetője 


Itthon vagyok. 


A Vodafone-nal Európa-szerte otthon vagy. 
Rendeld meg Eurocall szolgáltatásunkat 

most belépési díj nélkül! Előnyök? Egységes, 
követhető és kiszámítható roaming-költségek, 
és nettó 78 forintos percdíj a fogadott hívá- 
sokra. Egész Európában otthon vagy. 


És Te... hogy vagy? 


SZAMÍTÁGTEOKKIEA 201. NYEMÁLÓ 26. 


(Folytatás az I, oldalról) 
az árnak ugyancsak döntő szerepe van. 
vagy lehet." 

Víirtanen nem látja értelmét annak, 
hogy az asztali, illetve a mobil kívátetű 
PC-ket és az internet-hozzáférési eszkö- 
zöket egymás piaci ellenségeként kezel- 
jük. A két termékkategória nem oltja ki, 
hanem épp ellenkezőleg, erősíti és ki- 
egészíti egymást. 

Matti Virtanen hozzáfűzte: a Compag 
rengeteg anyagi és szellemi energiát 
fektet abba, hogy — a piac és a felhasz- 
nálók elvárásainak megfelelően — minél 
innovatívabb termékekkel. jelenhessen 
meg a piacon. 

A cég mindig is adott arra, hogy elő- 
térben legyen az innováció. 

Közhely, de igaz: olyan időszakokban 
érdemes, sőt, múlhatatlanul szükséges 
innovációba befektetni, amikor világ- 
szerte kedvezőtlenek a makrogazdasági 
mutatók. Miért? Mert a mindenkori re- 
cesszió múltán az a cég áll majd a piac 
csúcsán, amelyik az ínséges időkben is 
áldozott az innovációra. 

Az ilyen irányú befektetések nem csu- 
pPán az informatikával foglalkozó cégek 


minden egyéb területen is ajánlottak. 

Végtére ís senki, szó szerint senki sem 
engedheti meg magának napjainkban azt 
a luxust, hogy ne áldozzon az IT-infra- 
struktúra kiépítésére és folyamatos, gon- 
osan kezelt karbantartására. 

A Compag Business Development 
Group vezére rámutatott arra, hogy az 
elmúlt két évben a cég többféle módon 
5 újradefiniálta PC-úzletágát. 

Az iPag termékcsaládot az , asztalon" 

ís megjelentették: rendkívül tetszetős 
küllemű és — ami szintén nem elhanyá- 
Kolható. szempont — roppant kedvező 


számára tekinthetők kötelezőnek, hanem ) 


Előtérben az innováció 


árfekvésű, igen versenyképes PC-król 
van szó. 
Az iPag családról szólva Matti Virta- 


nen fontosnák tartotta megjegyezni, hogy ) 


kezdetben, az első bejelentések idején je- 
lentős mértékben alábecsülték a termék- 
sorozat iránti vásárlói igényeket. Ezt a 
hibát ma már nem követik el, és legke- 
vesebb hathavonra felírissítik a kínála- 
tot. A frissítés része természetesen az €sz- 
tétikus külső megjelenés biztosítása ís. 
Ezzel párhuzamosan a Compag újra- 
definiálta a fogyasztói szegmensnek szánt 
PC-kínálatát és az ezzel kapcsolatos ter- 
mékstratégiát. Folyamatosan — időt és 
anyagiakat nem kímélve — keresik a vá- 


Szerverek 


Összességében mintegy 300 Intel-pro- 
cesszaros Compag szerver működik a 
Kereskedelmi és Hitelbanknál Ez a 
szám csak az első pillanatra tűnik sok- 
nak, ugyanis minden fiókban ezek látják 
el a központi állomány- és nyomtatóki- 
szolgálói feladatokat — mondja Szine- 
! tár János, a bank informatikai vezetője. 
( A két előbb említett funk- 
ción kívül számos egyéb 
feladatuk van a kiszol- 
gálóknak: a Microsoft Sys- 


laszt arra, milyen új irányokat vehet ez 
az üzletág. A hozzáférési eszközök új 
részlege abszolút kiemelt feladatának te- 
kinti az innováció folytonosságának bíz- 
tosítását, az új utak keresését. 

Végül Virtanen a következőképpen 
foglalta össze a Compag küldetését 
, Ami a legfontosabb: a Compag globá- 
lis szinten is magas színvonalú megol- 
dásokat szállít a legkülönfélébb célokra 
és a felhasználók valóban széles köre 
számára. 

Kínálata a legegyszerűbb hozzáférési 
eszköztől a legrobusztusabb teljesítmé- 
nyű gépekig terjed. A cég nemcsak egy- 
szerűen leszállítja a megoldásokat, ha- 
nem különböző szolgáltatásokkal is tá- 
mogatja azokat. Még egyszer hangsú- 
lyozom, mert nem lehet elégszer: a 


Compag globálisan szállít. Végtére is ez / 


a mi küldetésünk. s egyben célunk. A 
világ első számú megoldásszállítói aka- 
runk lenni." 9 


tem Management Server 
futtatásával támogatják a 
központi . alkalmazásfel. 
] ügyeletet, azaz automati- 
! kusan megkapják és 2 
saját ügyfélgépeiknek 10- 
vábbítják a központilag 
elhelyezett . szoftvereket, 
frissítéseket. A. kiszol- 
gálók felügyelete is a tá. 
! volból történik. 


minden mennyiségben 


csolat helyreállítása után pedig megtör 
ténne az automatikus replikáció. A kő. 
zeljövőben a bank országos CRM-rendi 
szerében ís komoly szerepet játszanak a 
Compag kiszolgálók. 

A bank már a kezdetektől Compag 
szervereket használ. (A régebbi Prol.ianz 
800 és 3000 gépeket mostanában cszré. 
lk ML370  típusáakra 
Amikor Intel alapú kis; 
gálókat kellem választani. 
azért döntöttek a Compag 
termékei mellett, mert tech- 
nológiában, árban és meg. 
bízhatáságban. messzeme- 
nően ezek a szerverek lát. 
szottak a legalkalmasabb- 
nak. Az ís nagyon fontos 
volt ugyanakkor, hogy a 
gépekhez járt a Compag 
Insághi Minager: a köz- 
pont felügyelet eszközzel 
megbízhatóan Iudták és 


A bankfiókokban mű-  Szinetár János: tudják . menedzselni az 
kódő szerverek ezen túl-  Torább bővül a Compag- egyre bővülő gépparkot 
menően kommunikációs gépek funkcionalítása AA kiszolgálók megbíz- 


) feladatokat is ellátnak, és 
DHCP-kiszolgálóként ís működnek, míg 
a központban lévők webkiszolgálóként 
is üzemelnek. 

Ez a funkcionalitás a jövőben tovább 
bővül — meséli Szinetár János: adatbá- 
! zis-kiszolgálónak is fogják használni a 
Compag gépeket, miután az újonnan be. 
) vezetendő központi banki alkalmazás 
helyi adatbázisban is tárol bizonyos dol: 
gokat. Így ha megszakadna az összeköt- 
tetés, a fiók az alapvető feladatokat a he. 
lyi adatok alapján is el tudja látni, a kap- 


hatósága, rendelkezésre 
állása. rugalmassága felügyethetősége 
És a banknál sok év alat felgyülemlett 
tudás egyértelművé teszi, hogy a jövő- 


ben is Compag kiszolgálókat foguni 
használni" — tette hozzá az informatikai 
vezető. 
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(Folytatás az I. oldairóli 
lán értelmezné a PC-t, mint a Compag, 
A klasszikus asztali gépeken és a mu 
kaállomásokon kívül a Compag. notc- 
book fogalomnak számít, annál is in. 
kább, mivel éppen a Compag volt az, 
áki a hordozható számítógépet kitalálta. 
. De talán a legérdekesebb az a kar- 
(, amít az elmúlt két évben a Compag 
a kézieszközök (Aero, IPag) terén el- 
se mészvzokálji szereplőjévé vált a 
4 uakézzel fogható" kommuniká: 
ciónak, ij 


A magyar társadalom ís egyre inkább 
"merfüggővé válik; a folyamatos, tér- 
és időben valóban független hozzá: 


PG, csak másképpen 


férés igénye már a legfiatalabb felhasz- 
nálók részéről is jelentkezik. Beck érde- 
kességként említeue, hogy a legutóbbi 
hosszú hétvégén a diákok rekordidőt töl- 
töttek el az intemeten, Azon persze le- 
het vitatkozni, hogy ez sajnálatos vagy 
szerencsés dolog-e, egy azonban biztos: 
a jövő hálózati- és hozzáférésieszköz. 
használóíról van szó. 

Ami a Compag ügyfélkörének srruk- 
túrúját és annak változásait illeti, a ma- 
gyarországi vállalat szívesen nyitna — 
még az eddiginél is szélesebb körben — 
az otthoni felhasználók irányába. Bock 
szerint azonban ez a kör egyelőre jel- 
lemzően a fekete vagy szürke importból 


származó személyi számítógépeket vá- 
sárolja, Egyrészt azért, mert ezt tudja 
megfizetni, másrészt pedig azért. mert 
! nem méri fel, hogy a valóban igényes / 
alkalmazásokhoz nívós márkanévre van ) 
szükség. ! 

Ezen a téren komoly szemléletbeli 
váltásra volna szükség, Ezzel együtt a / 
magyar piac közép-. sőt hosszú távon ís 
komoly lehetőségeket rejt magában. A 
Compag hagyományosan erős a honi ! 
Piacon. Beck elmondta, hogy a régión 

belül jelenleg a szlovák piac mutatja a / 
) legtátványosabb növekedést, a lengyel 
piac pedig már elért egy bizonyos telf. 
tettségi szintet. 

, Ma. amikor a világban sok az ag- 
!- godalmas jelenség, hajlamosak lehetünk / 
azt gondolni, hogy megállhat a fejlődés" 
— véli Beck György. .Én azonban nem 
! hiszem ezt. A fejlődés lelassulhat, mó- 


dosulhatnak az irányok. de aminek he. 
lye van — mert praktikus és gazdaságos 
— az előbb-utóbb érvényte is jut. Így va 
gyunk mi is a PC-vel. 

A Computer egyre inkább Communi- 
cator, a számítástochnika és a telekom 
munikáció egyre inkább infőkommani-: 


re több adatot kell kezelnünk na 
egyre gyorsabban kell döntenünk. 


formációra, Minden azonnal kell, és ott 
ahol éppen vagyunk. Ehhez pedig esz 


közökre van szükség: asztalira, hordoz 


! hatóra és kézire. PC-re, csak máskép. 


Compagdál zi. 
iPAO H3630 ! kSzszts ő 
zsebPC 


206 MHz-es intel StrongARM 32 bit- 
es RISC processzor . színes, érintésér- 
zékelő TFT kijelző - 240x320 felbontás 
" 32 MB RAM és 16 MB flash ROM 


Menedzsereknek memória " IRDA kompatibilis 
— GSM/GPRS kabát" Infrared port : mikrofon " fejhallgató 
Ezzel az újonnan kifejlesztet kimenet - Li-on akkumulátor 
kiegészítővel a zsebPC három MS Windows CE30 
sávos GSM telefonként hasz: 
nálható, GPRS támogatással 
pedig a gyors adattovábbítás 
ismegoldott. 


Mérnököknek 
7 Autodesk? OnsSite View" 
E szoftver révén a munka 
helyszínén tanulmányoz. 
hatók az AutoCAD? DWG 
és DXF" formátumú tervek 
és jegyzetek is füzhetők 
hozzájuk. 


Amikor először veszi kézbe 

a Compag iPAO zsebPC-t, még 
nem is sejti, mennyi mindenre 
fogja ezentúl használni. 

A megszokott PDA-funkciók 
mellett a Pocket Word, Excel 
és internet Explorer biztosítja 
a megszokott PC-s környezetet, 
a Windows Media Player, 

a Picture Viewer, az MS Reader, 
valamint a beépített 16 bítes hangkártya és diktafon a multimédia támogatást. 
Moduláris bővítőelemek, mint a PCMCIA vagy Compact Flash kártyahelyet bizto- 
sítő kabátok" segítségével pedig merőben új feladatokra is alkalmassá tehető. 


fsz 129000 Ft vendégíttrat 
—- AeroMap" Akciós ára most 4ÁFA - drótnélküli LAN kártya" 


roMap GPS sel kombinált 4 készlet erejéig, ami 50 000 Ft HÁfa megtakarítást jelent Önnek! A zsebPC-vel felvett rendelés 


Helyes Információ és megrendelés a www.compagdepo.hu címen az interneten, azonnal látttató a közpomti 
képkezelésre Pp. 5 PC monítorán, felgyorsítva 
használható. Tartalma; a Compag Call Centernél a 06-80-266-727 számon vagy az Önhöz legközelebbi a kiszolgálást és a számla 
nk útvonalhálózatát, Compag viszonteladónál. készítést. A WLAN kártya 
p: 


ékhelyek térképeit. PCMCIA kabátba helyezhető 


II 
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Raktárosoknak Újságíróknak Asszisztenseknek Büszke apáknak Tinédzsereknek 
— vonalkód leolvasó — diktafon és jegyzetfüzet —PC szinkronizáció - film- és képmegjelenítés . — - MP3 lejátszó 
A hamarosan megjelenő vonal: Gyorsgornbbal indítható dikta- Az asztali PC-n használt e-mail- A családi események fötőítés A zsebPC-vel mp3 fájlokat hal 
kód leolvasó kabáttal felgyorsul fon és kézírásos jegyzételési ek, naptárbejegyzések, névje: videőfelvételeit ís megnézheti gathat a beépített hangszórón 
a munka Drótnélküli hálózat- funkció segíti az újságírók gyek, söt dokumentumok, táb- a Windows Media Player és vagy a sztereó fülhallgató 


hoz ís csatlakoztatható. munkáját. lázatok a zsebPC-niselérhetőek. a Picture Viewer segítségével kimeneten keresztül, 


78 " külön termékként rendelhető 
közén 
k 
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(Folytatás az I. oldakól) 
ország PC-üzletágvezetője. ,Működőké- 
pes modell volt, de a racionalizálás elju- 
tott arra a fokra, hogy ezeket a feladato- 
kat inkább célszerűen kialakított eszkö- 
zökkel kezdi kiváltani az iparág. Ez okoz- 
zu a PC szerepének megváltozását." 
Engloner hozzátette: 1999 kezdetétől 
2000-ig az a trend érvényesült, hogy — 
a bonyolultsági foktól gyakorlatilag füg- 
getlenűl — a feladatok döntő többségére 
(körülbelül 90 százalékára) klasszikus 
személyi számítógépeket használtunk. E 
PC.k körébe éppen úgy beletartoztak a 
hagyományos asztali kivitelű személyi 
számítógépek, mint az erősebb, pro- 
fesszionális munkaállomások, vagy a 
noteszgépek és a különböző hordozható 
eszközök. A fennmaradó 10 százalékot 
az egyéb eszközök képezték. A legújabb 
tendencia lényege, hogy néhány éven 
belül megfordul a 90-10 százalékos 
arány. , Azt látjuk majd, hogy csak a leg- 
komolyabb, leginkább erőforrás-igényes 
területeken. fogják a klasszikus PC-t 
használni, és az összes többi feladatra 
különféle speciális eszközőket alkal- 


PG-PIAG 


Irány az internet 


maznak majd" — mondja a Compag PC- 
üzletágvezetője. 

Melyek azok az eszközök, amelyek 
"már most mutatják az új irányt? A Com- 
Pag Desktop iPag esetében például a kö- 
vetkező koncepció Érvé- 
nyesült: célorientált, úgy- 
nevezett , Jegácy-Íree" esz- 
közt építettek, amelybe 
már nem tenék bele a 
hagyományőrző elemeket 
(printer. port, soros kapu 
stb.). Az iPag valódi cél- 
orientált klienskészülék, 
kifejezetten . nagyvállalati 
! hálózatokba szánt hálózati 
végpont, amely adott eset- 
ben önmagában ís képes 
nagy teljesítményű feldol- 
gozásra és tárolásra, de 
igazából egy jól mene- 
dzselhető hálózat része. 

A vékony ktiens eszkő- 
) zökben már az operációs 


feldolgozási és tárolási kapacitásnak 


sem kell túlzottan nagynak lenni a! ny 


kliensoldalom. A Compag is több ilyen 
termékkel rendelkezik — erősítette meg / 
Engloner Gyula. 

, Korábban volt az Aero készülékünik, 
amely átment a Pocket (Pag-be. Ez utób- 
bi nem váltja ki a noteszgépet, csupán 
annak kiterjesztése. A tendencia azt mn- 
tatja, hogy a Pocket iPag ís rendkívül sok 


hanem olyan alapeszköz, 
amelyhez mind hardver-. 
mind pedig szoftvereleme- 
ket igen jól lehet illeszteni. 
Minden egyes illesztéssel 
új eszköz jön létre: MP3 
lejátszó, digitális kamera. 
vérnyomásmérő, GPRS te- 
lefon és így tovább, Foko- 
zatosan, ahogy előrehala 
dunk az időben. egyre ín- 
kább egy hagyományos 
portable-t kiváltó eszközt 
fogunk látni" 

Természetesen szó sincs 
arról, hogy a PC 
ne, vagy netán elt 
piacról. 

A magyar PC-piac fej 


rendszeren ís .takarékoskodnak", és a ) lődéséről szólva Engloner elmondta: na- 


gyon érdekes képet mutat a legutóbbi 
le negyedév, Az IDC adatai szerin 


KÖNNYŰ VÁLASZTÁS! 


A Compag Evo Notebookok a fogyasztók vágyait tükrözi 
új külső, nagy teljesítmény és kedvező ár. Válasszon igényei szerint! 
Compag Evo Notebookok - nincs szükség kompromisszumokra. 


j 
célra használható: igazából nem PDA, 
! 


COMPAO EVO NOTEBOOKOK - AZ ÖN IGÉNYEI SZERINT TERVEZVE 


formabontóan 


tavaly a negyedik negyedévben körülbe. 
túl 15 százalékkal tetőzö a piac növe- 
kedésének üteme. 

Idén az első negyedév 13 szásalékos 
növekedést, a második negyedév pe. 
dig egyéneimű megtorpanás motasott 
(1 százalék). A Compag Magyameszág 
becslése szerint a harmadik negyedév- 
re 2 százalékos piaccsökkenés. az IDC 
megítélése szerint viszom ! százalétos 
Piacbóvűlés várható. 

A Compag Magyarceszágnál meg 
vánnak győződve arról, bogy wan ki 
balás a gödörből, látható ugyanis. hogy 
kissé elcsúsztak a második, illetve a har. 
madik negyedév során kilátásba helye 
zett nagyvállalati beszerzések és egyéb 
programok. 

A világpiacon ís látszik — és Magyar. 
országra ís begyúrúzött - egyfajta lassu 
lási trend. Egyfelől a nagy iparági kor- 
szolidáció, az elbocsátások. másfelől az 
egyéb tendenciák is csökkentik a hagyo. 
mányos PC-k forgalmát. Mindez azon- 
ban nem jelenti azt, hogy a PC megszű 
nik vagy végleg eltűnik. 

Engloner Gyula hozzáfűzis: az infor- 
matika és a telekommunikáció szaroszm 
összefügg. Cél. hogy minél nagyobb tá. 
volságra, a helytől teljesen függetlenűl 
eljusson az információ. 4 


A kor igényelnék megfelelő, általános irodai 
felhasználásra, gyors internetelérésre szeretne 
mobil eszközt? Most akciós, 327 600 Ft 4 áfás 
áron juthat hozzá az Evo NISO Notebookhoz 


A ma elérhető legnagyobb teljesítményt keresi 
kompromisszumok nélküli megoldásokkal? 
499 000 Ft . áfáért ismerkedjen meg az Evo 
N600€ csúcskategóriás Notebook előnyeivel. 


500 Még pevcrkatóe s H.2 TT kíjatró - AMA RAM a 


CD . Sk modem : 107100 efharnzt - Wundown Mt operán 


lrdtmr 1 tefgnrla: Magvástosáaátó Carvfan paranc áatherjeuztés 


www.compagdepo.hu 
A Compag személyi számítógépein jogtiszta Microsoft" Window".t használnak. 

Wwww.micrösoft.com/piracy/howtotel 
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COMPAG 


inspira 


Módosítható 
vásárlási 
időzárral 


OTPdirekt 


www.otpbank.hu 


OTP Bankkártyájához mostantól napi limitösszeget állíthat be, amelyet a vásár- 
lásnál nem lehet túllépni. De ha mégis többet költene a tervezettnél, az OTPdirekt 
új szolgáltatásával bármikor megemelheti a napi vásárlási limitet, ami azután 
automatikusan visszaáll eredeti értékére. 


Hogyan teheti meg mindezt? 
MI A legegyszerűbben SMS üzenetteV. 
amelyet a jól ismert (06 30) 9 400 700-as számra küldhet. 
MI Az OTPdirekt telefonos ügyintézője segítségével 
a(06 1) 3 666 666-os vagy a (06 40) 366 666-os telefonszámon 
WHI Az OTP Bank több mint ezer bankjegy-automatájánál, 
az .egyéb műveletek" menüpont kiválasztásával, 


Új szolgáltatásunk az Ön biztonságát és kényelmét növeli meg 
- határtalanul 


"Az SMS üzenet mintája a következő: vlm kártyaszám utolsó 10 jegye összeg "időtartam. 
A vim1234567890420000042 üzenet elküldése után például két órán keresztül 200 000 
forint lesz az Ön kártyája vásárlási limítjének értéke. 


Részletes információt a www.otpbank.hu címen 
vagy az OTP Bank fiókokban talál. 


A JÖVŐ MÁR JELEN VAN 


PG kell az internetezéshez 


Tévedés azt hínni, hogy az intemet ma- 
gyarországi. terj főként a magas 
távközlési és internetelérési költségek 
akadályozzák — tartja Drajkó László, az 
Axelero vezérigazgatója. Bár az elmúlt 
években sokféle, internetezésre alkal- 
mas végberendezéssel találkozhattunk, 
napjainkban a felhasználók zöme PC- 
vel csatlakozik a világhálóhoz; egy szá- 
míitógép azonban túl drága az átlagem- 
berek. 

"Tavaly december óta kétféle kedvez: 
ményes ajánlat közül választhatnak a 
hazai internetezők: dönthetnek az ingye- 
nes intemetszolgáltatók ajánlatai mel. 
lett (amikor csak a telefonköltséget kell 
fizetniük), vagy igénybe vehetik a domi 
náns távközlési társaság 150 forintos éj: 
szakai és hétvégi kedvezményét, illet- 
ve átalánydíjas csomagjait. Egy átlagos 
magyar netező — aki havonta 15-16 órát 
tölt az intemeten — 2000-2200 forint ki- 
adással számolhat, ha az ingyenes szol- 
gáltatót választja. És bár ez az összeg 
alacsonynak tekinthető, ez év márciusa 
és szeptembere között nem növekedett 
az interneten havonta eltöltött összes 
idő. Az emberek tehát az alacsony költ- 
ségek ellenére nem intemeteztek többet, 
következésképpen nem a .magas" táv- 
közlési és internet-hozzáférési költségek 
akadályozzák az intemet hazai elterjedé- 
s(t — vélekedik Drajkó László. Valahol 
másutt van a probléma, más ok húzódik 


 teget 


meg az internet lassú terjedése mögött, 
A vezérigazgató szerint ez az ok egy- 
értelmű: drága a számítógép, Köztudott 
tény, hogy a mobiltársaságok a mobil- 


telefonok belépési árának szabályozásác ! 


zájuthasson a végberendezésekhez. Nem 
arról van tehát szó, hogy a kormány szá- 
mitógépeket oszt a lakosság bizonyos ré- 

ánek, hanem arról. hogy egyes adó- 
fajták eltörlése révén a vállalkozói szfé- 


) ra veheti kezébe az ügyet. A gazdaság 


szereplőinek érdeke, hogy a magasabb 
színtű munkaerő és szakképzettség érde- 
kében átvállalják e költségeket. Ugyan- 


val képesek a piac fejlődésének ütemét ! akkora kormány sem önzetlenül cselek- 


gyorsítani vagy lassítani. 
Ugyanez a helyzet a PC- 
piacon is: jelentős piacbő- 
vülést lehetne elémi, ha 
olcsóbban juthatna a 1a- 
kosság számítógépekhez. 
Igen ám, de van itt egy ko- 
moly probléma — mutat rá 
Drajkó László. Míg a mo- 
bilszolgáltatók . rendkívül 
nyereséges cégek, továbbá 
koncessziós szerződéseik 
értelmében nem kaphat- 
nak további versenytársa- 
kat, addig az intemetszól- 
gáltaták veszteségesek. 
piacuk pedig — nagyon he- 
lyesen — teljesen nyított a 
verseny előtt. Ilyen körülmények között 
elképzelhetetlen, hogy az intemetszől- 
gáltatók szerepet vállaljanak a PC-k el- ) 
terjesztésében — vélekedik az Axelero 
vezérigazgatója De akkor mi lehet a 
megoldás? 

Nyugat-Európa legtöbb országában az 
állam a következő utat választotta: le- ! 
mondott adóbevételeinek egy részéről 
annak érdekében, hogy a lakosság hoz- 


Drajkó László: PC-t az 
embereknek, jutányos áron 


va ugyanis minden bizony - 
nyal megtérülnek az elma- 
radi adóbevételek, például 
a megnövekedett intemet- 
hozzáférési díjak röbblet- 
adóbevételéből. 

Jelenleg a magyarországi 
háztartásokban. 500-600 
ezer PC van, többségük 
hároméves vagy annál 
idősebb. E meglehetősen 
koros számítógépek tech- 
nikailag alkalmasak ugyan 
a böngészésre, tulajdono- 
saik — a lassúság és a 
kényelmetlen használat 
műatt — mégis ódzkodnak 
a netezéstől. És tartózkodásuk teljesen 
érhető. A gyors és kényelmes intemete- 
zésre alkalmas gépek 90 százaléka ren- 
delkezik intemetkapcsólattal, nincs tehát 
pillanatnyilag a lakásokban több olyan 
PC, amit érdemes volna bekapcsolni az 
intemetbe. Számítógépet kell tehát adni 
az embereknek, mégpedig jutányos áron. 

Felvethető az a kérdés ís, hogy vajon 


szík; 3-4, esetleg 5 év múl. ) 


mekkora szerephez jutnak az intermete- ! 


zésnél a mobileszközők. Drajkó László 
szerin az elkövetkező hásom évben még 
elsősorban PC-s eszközötkel fogunk 
böngészni. Napjainkban ugyanis mer 
állnak rendelkezésre megfelelő móbil- 
terminálok, és csak ezek megjelenése 
után. jókora időeltolódésszl számítba 
tunk az igazi mobilos alkalmazásokra 

A közeljövőben — de talán még a távo- 
labbi jövőben is — éles határvonzi húz 
ható a PC-s intemetezés és a mobilesz- 
közök nem beszéd célú felhasználása 
között. Ha valaki leül a PC elé. akkor 
minden más tevékenységet félretesz, és 
csak a böngészésre figyel. A mobilesz- 
közök — jelenlegi alkalmazáskészletűkkel 
— azonban kevéssé alkalmasak erre. sok. 
kal inkább azonnali, kevésbé mély in- 
formációkat közvetíthetnek használóik. 
nak bárhol és bármikor. 

Érdekes képet kaphatunk a hazai in. 
temetpiséről, ha annak méretét — bele- 
értve a távközlési cégek intemetforga 
lamból származó bevételeit, vatamint a 
tartalomszolgáltatók árbevételét s ösz. 
szehasonlítjuk az SMS-piac méretével 
Előbbi ugyanis nem éri el a mobilszol- 
gáltatók SMS-forgalmából számazó be- 
vételt. Ez is lényeges jelzés arra nézve, 
hogy társadalmi szintű Összefogásra 
volna szükség. Ha ez az összefogás elma- 
rad, akkor a tudás alapú társadalom ki- 
alakulása tetemes késedelmet szemved. 9 


Természetes 


Igaz, hogy a beszédforgalom döntő több- 
sége a mobilhálózatokra terelődik át 
ozt azonban nem lehet állítani, hogy az 
adatkommunikáció zömét is mobilesz- 
közök indítják és fogadják 
majd — hangsúlyozza St- 
kúr András, a Westel Mo- 
b RL vezérigazgatója. 
A. mobilvilágnak vannak 
olyan sajátosságai — mint 
például a korlátozott se- 
besség és a viszonylag kis 
képemyőméret -, amelyek 
behatárolják a. mobilesz- 
közök  adatátvíteti  alkal- 
mazását,  következéskép- 
ben biztos. hogy hosszú 
tívon is elterjedt marad a 
PC-s. adatkommunikáció. 


A vezetékes és a mobilvi- Sugár András: A végső 
láp békésen — de persze — döntés a felhasználót 


bizonyos területeken ver. 

Jenyezve - él majd egymás mellett, gyar 
korta forgalmat generálva egymás szá- 
mára, Előbb-utóbb világszerte különbő- 
26 közösségekbe tömörülnek a felhasz- 
-nálók, mobilosok és PC-sek egyránt, és / 


együttélés 


a tevékenység. a helyszín, esetleg a nap- 
szak határozza majd meg. hogy melyik 
eszközüket használják. Mind a mobil-, 
mind a PC-s eszközök folyamatosan fej- 
lődnek, e kétféle fejlődési 
folyamat hatással van egy- 
másra, és számos új lehe. 
tóséget nyit meg, A két te- 
rület tartós együttműködé- 
sére kell tehát felkészülni, 
mindkettőnek meglesznek 
a maguk sajátos alkalma: 
zási. De vajon mik lesz- 
nek a fő — vagy más né- 
ven átütő — alkalmazások? 
Lesznek-e egyáltalán ilye- 
nek? . Mindenki keresi az 
úgynevezett killer applica- 
tiont, de egyelőre senki 
sem találta meg. Az igaz 
ság az, hogy a piac az ügy- 
felek pénztárcája, képes: 
ségei, érdeklődése, végzettsége és egyéb 
szempontok szerint erősen szegmentált, 
más-más közösségek más-más alkalma: 
zások iránt érdeklődnek" — mondta Su- 


gár András 


Érdekes kérdés az is, hogy milyen 
mobileszközökkel fogunk telefonálni, 
adatot továbbítani és fogadni a jövőben. 
Az emberek természetes törekvése. 
hogy lehetőleg egyetlen eszközzel elé- 
gísék ki mobilkommunikációs igényü- 
ket, ebből a szempontból tehát konver- 
gencia figyelhető meg a palmtopok és a 
mobiltelefonok között. A Westel vezér. 
igazgatója a telefonszerű eszközök kis 
előnyét jósolja. abban pedig egészen 
biztos, hogy elengedhetetlen a mainál 
nagyobb képernyőméret. Ártörést jelent 
majd a színes képernyő, a képküldésnek 
jó esélye van rá. hogy igazi árütő alkal. 
mazássá váljon, Egyelőre nyított kérdés 
a billentyűzet elhelyezése, és azt ís meg 
kell még oldani, hogy miként használjuk 
áz eszközt, hogyan illesszűk a fülünk. 
höz. ha telefonálni szeretnénk vele. A 
végső döntést természetesen a felhasz- 
náló hozza majd meg, ő dönti el, hogy 
mú a használható, mi a kényelmes. 

Világszerte — és Magyarországon is —. 
ha nem ix túl nagy számban, de vannak 
már mobil-adatkommunikációs  alkal- 
mazások, a hálózatok is egyre inkább al- 
kalmasak arra. hogy a felhasználók élje- 
nek ezekkel a lehetőségekkel, Mint tud. 
Juk, SMS-ezni ís lehetett már a GSM- 
szölgáltatás . indulásakor, mégis több 


évet kellett várni arra, hogy igazán nép- 
szerűvé váljon a rövid szöveges üzene. 
tek küldése. Vajon mennyi időnek kell 
eltelnie ahhoz, hogy a mobil-adatátvitet 
is hasonlóképpen berobbanjon a köztv. 
datba? Mikorra jósolja a szakember. hogy 
a mobileszközöket tömegesen használ 
juk majd adatkommunikációra? 

, Ha átalakul az életvítelünk, ha a mat 
nál sokkal jobban elterjed az otthoni 
munka, ha lesz elegendő számú vonzó 
alkalmazás" — sorolja Sugár András. .Ha 
a világ ilyen irányba megy, akkor a mo- 
bilitás jelentősége az adatkommunikáció 
területén is növekszik. Egyelőre azonban 
nem tudni, hogy valóban ilyen irányban 
haladunk-e. Ma Magyarországon még 
gyerekcipőben jár a távmunka, a legtöbb 
munkahelyen kötött helyen és időben 
folyik a munka. De bízom benne. hogy 
egyre több fiatal másként szervezi az 
életét, és megpróbál a fenti körelmektől 
függetlenül dolgozni. Ők újszerűen körik 
majd az üzleteket és újszerűen kommu- 
nikálnak is. Technológiai akadálya nem 
lesz az áttörésnek, csupán az életvitetünk- 
nek kell gyökeresen megváltoznia" § 


technika 


Evo az asztalon 


Moteszgépel 
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Szoros együttműködés 


A Microsoft eddigi két nagy operációs 
rendszerét — a Windows NT-A és a rű 
épülő Windows 2000-et, illetve a Win- 
dows 95-Öt, 98-at és ME-t — egy operá- 
ciós rendszer, a Windows XP váltja fel — 
foglalja össze a cég doLnet strarégiájá- 
nak lényegét Vityi Péter, a Microsoft Mar 
gyarország Kft. ügyvezető igazgatója. 

A Windows 9x-es vonal alatti kernel 
kompatibilitási okokból magában hor- 
dozta a régi windowsos architektúrákat. 
Ez azt jelenti, hogy a rendszer sokféle. 
nem microsoftos alkalmazást ís futtatott, / 
és ha bármelyikben hiba állt elő, akkor / 
az az egész rendszert magával rántotta. 
Ugyanakkor az NT-vonal mikrokerneles 
architektúrája az alkalmazásokat csak a 
saját területükön futatta, s ha ott hibáz- / 
tak, akkor csak maga a problémás alkal- / 
mazás állt meg, a többi program és a 
tendszer tovább működött. Az idő üzle. 
úleg most érett meg arra, hogy az ottho- 
ni felhasználóknak szánt operációs rend. 
szer magját is NT-kemel váltsa fel. ] 

Számos, munkát könnyítő újítást ís / 
bevezettek az XP-ben, Megváltozott 
például a felhasználói felület; az adott 
ésetben tipikus teendőket feladatmodu- / 
Jok listázzák ki, így a viszonylag járat: 
lan felhasználók ís eligazodnak a gépke- 


zelésben. Az ís lehetővé 
válik, hogy valaki — persze 
megfelelő engedély bírto- 
kában — otthonról érjen 
hozzá vállalati gépébez, és 
futtassa a távoli alkalma- 
zásokat. Az XP a multímé- 
diában ís nagyot lépett 
előre; sokkal könnyebbé 


mí — az intelligens munka, 


ís megtalálható, Az irodai 
programcsomag . nagyvál- 
lalati környezetben való 
használatát az. intelligens 
címkék ís segítik, Lénye 
ges tulajdonságuk az XP-s 
termékeknek, hogy az 
operációs rendszer fortatja 
a régebbi Office-verziókat, 
és az Office XPis elboldo- 


válik kép-, hang- és video- 
állományok betöltése, ké- 
szítése. kezelése és meg- 
osztása. A csatlakoztatott 
eszközt a plug and play 
funkció azonnal felismeri. s a felhasz: 
nálót a megfelelő környezetbe helyezi. 

Az internethasználat terjedésével az 
orthoni felhasználók ís egyre jobban ki 
vannak téve a vírusok támadásainak, en- ) 
nek kivédését szolgálja az XP-be épített 
túzfal. A Microsoft különféle frissítési, / 
illetve webszolgáltatásokat ís könnyeb- / 
ben elérhetővé tesz az új operációs rend- / 
szer révén. Ha a felhasználó például új ) 
eszközt csatlakoztat gépéhez, s annak 
meghajtója nem található meg az XP 
installálólemezén, a meghajtószoftver 
egy-két karrintással letölthető a Micro- 


] soft központi adatbázisából — a gyártó 


webhelyén sem kell keresgélni. 


XP bevezetésében 


gl a korábbi Windowsok. 
kal, frissítési kényszer így 
egyik esetében sincs 
mutat rá Vítyi Péter 

Sokan a Microsoft sze 
mére vetik, hogy túl gyors ütemű a fej 
lesztés. túl gyorsan követik egymást a 
verziók, a frissítések követhetetlenek. Vi: 
tyi Péter szerint a felhasználók — legín- 
kább a vállalatok — mindazonáltal mind 
több funkciót követelnek, és az informa 
tika fejlődése is felgyorsult. A nagyvál: 
Jalatoknál ugyanakkor tipikusan három 
évente frissítenek, így lehet hogy egy 
ciklus kimarad. A hardverfejlesztések 
viszont mindig az új verziókhoz igazod; 
nak, így a cégeknek mérlegelniük kell 
akarnak-e szoftverberuházással hatéko- 
nyabb megoldáshoz jutni. 

A Microsoft többek között OEM-part- 
nereken keresztül forgalmazza termékeit 


Növelni a számítástechnikai élményt 


Az Intel az elmúlt években számos je- ) 
lentős fejlesztéssel lépett a magán- és az 
üzleti felhasználók elé. A sebesség és 
a nyers számítási erő növelése ma már 
eszköz egy magasabb rendű cél, a szá- 
mitástechnikai élmény fo- 
kozása érdekében — mond: 
Ja Horst Peter Blank. az 
Inrel közép-, dél: és kelet 
turópai (CSEE) térségé 
nek igazgatója. 

Milyen. változásokon 
éstek át a személyi számi 
tástechnika iránti igények 
az utóbbi évtizedben? 

— Régebben megaher 
tzekrőlés árról szólt a tör. 
ténct; ma ugyan még min: 
ig a gigahertzek és az ár 
vannak előtérben, de nő. 
vekvő mértékben számít a 
megbízhatóság, a stílus, a 
könnyű használhatóság, a 
biztonság és a takarékos 
energinfelhasználás — más szavakkal; a 
teljes számítástechnikai élmény. A giga: / 
henzek továbbra ís szükségesek. mind 
azonáltal nem elégségesek: az. Intelnek ! 
mint az iparág képviselőjének tovább 
kell gondolkodnia, hogy minél teljesebb / 
Számítástochnikai élményt regyen lehe ! 


Horst Peter Blank: 
A glgahortzek továbbra is 
szükségesek 


tővé. Amiről beszélünk, tennészetesen a 
nyers számítási erőn alapul. 

Termékeinknél évről évre, ciklusról 
ciklusra növeljük a MIPS teljesítményt. 
Visszamenye a 386-osokig és a 486-os0- 
kíg, mikroprocesszoraink 
ba folyamatosan új archir 
tekturális elemeket — gyor 
sítótárakat, . lebegőpontos 
éket - építettünk be 
a kapacitás növelése érde 
kében, később pedig me! 
jelemek a többszintű vég: 
rehajtási egységek és a 
multiméódia-(unkciók ís. 

— Melyek a processzor 
fejlesztés fő területei, És 
milyen üzleti előny szár 
mazik ezekből! 

— Két fő területről be: 
szélbetűnk. Az első az ott- 
honi  felhasználóké, ők 
magasabb. szintű digítális 
€lményt, fejlett video-, 41 
dio- és képkészítő képességeket szeret 
nének. Az Intel Pentium 4 processzor 
ezeket az igényeket elégíti ki. Másod 
szor itt vannak az üzleti igények. Még 
mindig akadnak olyan területek, ahol a 


! PC hatékonyságnövelő eszköz, és nem 
csak a jobban működő, szabványos iro- ! 


dai alkalmazások révén. Az úzleti fel 
használók sokféleképpen profitálhatnak 
a Pentium 4 által lehetővé tett gazdag 
kliensfunkciókból, például megosztbat: 
ják a dokumentumokat, az adatokat. a 
projekteket. sőt a számítási erőt is. 
Mindez teljesen új lehetőségeket terem 
gondoljunk csak a különböző országok: 
ban lévő erőforrások egyesítésére bo: 
nyolult CAD/CAM-projektek . esetén. 
Ezek az alkaltnazások nagy feldolgozási 
erőt követelnek a kiienstől, ugyanakkor 
az üzleti hatékonyságot ís magasabb 
szintre emelik 

— Mi az Intel PC-piaci stratégiája; 
mik a tervei? 

Az Intel továbbra ís jó minősé 
mékeket szállít minden piaci szegmens 
számára. Ne felejtsük el. mí voltunk az 
első cég, amely a Celeron 1.2 gigaher 
tzes processzorral 013. mikrométeres 
technológiát szállított a legkedvezőbb 
árfekvésű számítógépek számára, és a 2 
gigahertzén fúró Pentium 4 ís sikerrel 
szerepel majd a legnagyobb tömegben 
értékesített és a legnagyobb teljesít 
ményű gépek szegmensében. Azon va: 
gyunk, hogy ezt az utóbbi terméket ís 


ű ter 


! 013 mikrométeres tochnológiára állít 


suk át 2002 első negyedében; ez lesz a 
Northwood nevű processzorunk. 


Akörnyezettől függő me- 
] a Campag. A Compag szorosan együtt 
működött a Microsofttal az új operációs 
rendszer kifejlesztésében és tesztelésé 
ben ís, rendelkezésre bocsátva toctaoló- 


ablakok - az Office XP-ben . / 


! felhasználást támo 


zendő, hogy a Compag tébb mást 15 
ezer Microsoft-képcsítésű szakemberrel 


- így az XP.kct is -. e partnerek egyike 


giáját és műszaki erőfoerászít. Megjegy 


rendelkezik. A Compag magyarországi 
leányvállatatának. micrösoftos rendszer. 
mérnökci elsősorban nagyvállatatoknál 
vethetők be, ők — Vityi Péter szerint — 
garanciát jelentenek a zökkenőmentes 
bevezetésekhez. 

Október 25-étől a Compag az XP-t í 
felvette PCá és noteszgépei választható 
operációs rendszereinek sorába. Ezzel a 
vállalat magas használati értéket kép 
viselő hozzáférési eszközökkel XP-re 
felkészített magán-, illetve üzleti célú 
gató rendszerekkel. 
kis- és középvállalkozások számára ki 
fejlesztett XP-megoldásokkal. illetve 
itatásokkal támogatja a Windows 
feleket. A kis- és közép. 


jelenti 


látott, azonnal 
köanyíti meg 


operációs. rendszerrel 
üzembe állítható PC-ki 
az új operációs rendszer be 


Hosszú távú ti 
4-es archítekti 
fő PC-architektúra 1. 
években. A 10 


évtized második fel 
émi; a 3.5 giga 
ís. mutattuk 
Forumon. 

Mi jell Inzel és a Ci 
közti stratégiai partner 

Különféle csztomákon számos c 

el - OEM-ekkel és mul nális c 

gekkel — is együtt dolgozunk. Példáal a 
Compagkal ís volt a kő than né 
Hány fontos bejelentésünk. nevezetese 


hogy a ni 
tén fel 


les 
Intel tc 
Compagkal. 
lenlegi és 
mobilkommunikációs c 
És alkalmazásoknak a fejleszté 
lyek alkalmasak adatokhoz való hozzá: 
adattováb 


vállalatiszerver-pí 


ábbá abban is együrműködik a 


hogy vrcsírsák 


illetve sra az inter 


ng 


net 
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A vékony az igazi 


Mintegy 100 munkaállomás működik a 
Vodafone call centerében: az ott dolgo 
zők feladata, hogy telefonon felvilágosí- 
tást adjanak az ügyfeleknek a céget, il- 
letve az előfizetésüket érintő minden kér- 
désben. 

A cég indulásakor szokás szerint ha- 
gyományos PC-ket használtak. azokon 
futottak az irodai alkalmazások. a bön. 


gésző, illetve azokról érték el a különféle ( 
vállalatspecifikus ügyfélszolgálati rend 
szereket (például a számlázást). 

Egy környezet karbantartása 
sok gondot jelent - 


zonban viszony 


) ponti felügyelete sem túlságosan eg; 


mondja Tivolt Zoltán, a belső help desk ) 
vezetője. A PC számos olyan alkatrészt ) 
tartalmaz, amcly könnyen meghibásod- 
hat, továbbá a személyi számítógépet 
könnyen elállíthatják a felhasználók, és 
oda nem illő programokat is telepíthet- 
nek rá. Ezen túlmenően a felhasználói 
jogosultságok vagy az eróforrások köz- 


szerű, és az ilyen környezet fenntartása 
is meglehetősen sokba kerül. Korábban 
egy alkalmazás miatt terminálszervert 
kellett üzembe állítani a Vodafone-nál, 

így adta magát az ötlet, hogy a teljes ! 


Sör, csülök, iPag 


Ma már nem elképzelhetetlen látvány 
rözőben előkerüljön egy ké- 
ont talán kevésbé 


hogy egy 


hogy ezek az eszközök a 
legyenek. A MOM 
sörözőben azon 


megszokott, 
pincérek kezében 
Parkban lévő Paulaner 


ban ez a helyzet: a felszolgálók a meg 


tömb és toll helye 


zokott jei 


modern technikát hasz. 
nálják, 

A sörözőben vezetéknél 
küli hálózat működik, ez 
köri össze a pincéreknél lé 
vőiPag kézigépeket a pul; 
tokon található számítógé. 
pekkel, illetve a szintén 
z POS. 
1 pincé. 
reknek egyedi azonosítú 

al és jelszóval kell belép- 

ük. az et Explorer 


ítt futó alkalmazásba 
yik pépet 


program 


így bárki bán 
B: A 
a után lehet fel 


használhatj 


enni a rendelést 1 


listából 


11 kíválasz: 


ani az asztalt, majd utána 
és italokat, 

Az eg 

fűzhető 


itrr 


a kér illetve azok 


mennyisé; khez meg 


mondjuk valak; 
al kéri a 
fejből emlékezmi 


italát 


— így ezekre sem kel 
A beütött tételek ára automatikusan ösz: 
szezdódik, ezt 45 tudhatja a v 


x1 a pénztárcáján az 
ndelés. A me 
matosan kehet módosítani vagy 
kívánságokat 

A befejezés gombra kattintva a rend; 
szer a rendelést automatikusan továbbit. 
ja a pultokhoz. A Paulanerben négy ki 
szokgálópalt van (Coca Cola, Pepsi Co. 
la, lítványkonyta, konyhaj 
minden dakerül, ahol az adott 
itat fajtával foglalkoznak. A 
pulmál az aktuális rendelés nyomtatott 


medelés 


tétel 


formában is megjelenik, a papíron az 
asztalszám is szerepel. Ennek következ: 
tében gyorsabb a kiszolgálás — hiszen a 
pincér még az asztalnál van, amikor a 
pultnál már tudják, hogy mit kell kivinni 
-, és a felszolgálást ís bárki megcsinál 
nem kell annak, aki a rendelést 


hatja, 
felvette 


A rendelés a vezetéknélküli hálózaton 
a pénztárgépbe is eljut, így fizetéskor 
egy gombnyomással előállítható 
a. Ha a vendég áfás számlát két. az ada. 
tat csak a POS-terminálnál lehet bevin 
de a fogyasztott tételek jegyzéke ad; 
a már a gépben van. 
A söröző munkatársai szerint a rend: 


gség 


szám. 


szer még küzd némi gyermekbet 


gel, de amikor sok a vendég, számotte: 
vően gyorsítja a munkát. Az adatbevitel 
az 6 


ugyan lehetne gyorsabb jntő- 
képernyőnek is megvannak a hátrányai 
ám összességében sokkal kevesebb a 


hibalehetőség, mint eddig. 9 


környezetet alakítsák át a 
központi kiszolgálóra ne 
PC-k, hanem terminálként 
funkcionáló vékony Ügy 
félgépek (thin. elients) 
csatlakozzanak, 

A call center különösen 
jó terepet biztosított egy 
ilyen. rendszer kialakítá- 
sára: minden munkatárs 
nagyjából ugyanazokat az 
alkalmazásokat és ugyan- 
arra a célra használja, azo- 
nos a platform és a mun: 
kakörnyezet is. Nem utol- 
sósorban, az összes alkal- 
mazást használni lehetett a 
terminálszerverről is. Több 
gyártó ajánlatát megvizsgálva, végül a 
Compag Evo T20 modellt választották: 
a kiváló műszaki tartalom mellett az 
igen kedvező ár szólt a Compag javára. 

Először a terminálszerveren alakítot- 
ták ki a megfelelő alkalmazáskörnye- 
zetet; ennek a tesztelését még hagyo- 
mányos, de karcsú ügyfélként használt 
PC-kkel oldották meg 

Amikor kiderült, hogy működik a 
szerver, csoportokban kezdték felváltani 
a személyi számítógépeket terminálok: 


Tivolt Zoltán: 


A Vivendinek régi kapcsolata van a 
Compagkal — meséli Karl! Tamás, a táv 
közlési szolgáltató. informatikai igaz- 
gatóságának osztályvezetője — a szemé. 
lyi számítógépek túlnyo. 
mó többsége Compag-ter: 
mék. Az eltérő jellegű 
munkahelyeken több mo. 
dell ís megtalálható. A 
műszaki-tervezői területe. 
ken. ahol fontos szempont 
a meg! 
víthetőség 
gyományos kivitelű Com. 
Pag Deskpro. modelleket 
használnak 

A szűkebben vett irodai 
körmyezetben 
bővíthetőség helyett más 
szempontok kerülnek elő. 
térbe: a megbízhatóság. a 
könnyű felügyelhetőség és 
karbantartás, és nem utolsósorban az 
esztétikum. Ezér, amikor mintegy má 
fél évvel ezelőtt megjelentek a piacon az 
íPag asztali gépek, a Vivendi élt a lehe: 
tóséggel és tesztelésre vásárolt az új mo- 
miített 


bízhatóság és a bő. 
különféle. ha: 


azonban a 


deltből. A gépek az összes fent 


követelménynek maradéktalanul e 
feleltek, ezenfelül még csendesek is, és 
kisebb helyet foglalnak, mint a hagyo- 
mányos asztali gépek. Teljesítményben 
nem kényszerült kon 
cég; a legkisebb íPag is S00 megaher. 
tzés Pentium III processzorral, legalább 


promásszumra. a 


A call center jó terep 


Nemcsak jó, de szép is 


Karl Tamás: Megbízhatóság, 
könnyű felügyelhetőség 
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kal, Ez utóbbiakat — hogy 
kapcsolódni . tudjanak a 
hálózatra, illetve a szer 
verre — előzetesen kon 
figurálni kell, de később 
gyakorlatilag nem . kell 
hozzájuk nyúlni. 

Noha a call centerben 
még nem cserélték le az 
összes PC-t vékony ügy 
félre, a Vodafone munka; 
társai már érzik a tech 
nológia előnyeit. Az erő, 
szervemek . köszönhetően 
gyorsabban és megbízha 
tóbban működnek a prog 
ramok, központilag lehet 
beállítani a felhasználói 
) jogosultságokat és az elérhető alkalma; 
) zásokat, nem kell a gépeken egyesével 
! telepíteni vagy eltávolítani a programo: 

kat. Ezeknek is köszönhetően komoly 

— 50 százalékos, vagy ennél is nagyobb 

— költségmegtakarítást sikerült elémi a 

Compag Evók használatával, foglalja 

össze az előnyöket Tivolt Zoltán. 9. 


um vodatona hu 
sonline: ez zésszjsag atehtumohp 
mm 
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8 gigabájtos merevlemezzel és 12 
gabájt memóriával van felszerelve. A 
gépek annyira beváltak, hogy mostanra 
már a Viívendinél használt mintegy 1200 
asztali gép közül 500 íPag, 
Az iPag gépek többs 
gén Windows 2000 operá 
ciós rendszer fut (némc 
lyiken még Windows 98. 
plusz a szokásos írodai al 
kalmazások (a Vivendi 
esetében a Microsoft Of 
fice), a Group Wise levele 
valamint. más 
(például projektkezelő 
szoftverek. Egyes szerve 
zeti egységeknél üzleti al 
kalmazásokat ís fur ak 


me 


zőrendszer, 


ezeken a gépeken. 

Az iPag számítógépek 
felügyeletét a hagyomú 
nyos Compag eszközökke 
illetve a Novell ZENworks használatá 
val oldja meg a vállalat. Karl Tamás sze 
rint a gépek jóformán nem igényelnek 
karbantartást: másfél év alatt a több száz 
íPag számítógép közül egyetlenegy hí 
básodott meg, Az alacsonyabb beszerzé 
si árral égyűti ez komoly költségmegtá 
karítást tesz lehetővé a hagyományos 
asztali gépekkel szemben. 9 


Windows XP - nem csak élmény, üzlet is 


A Windows XP megjelenésével a Microsoft egyesíti az 
otthoni és üzlet) felhasználóknak szánt operációs rend; 
szer vonalait: végleg megszűnik a kényszerű visszamenő. 
leges kompatibilitás miatt nem túl stabil architektúrájú 
Windows 9x piatform, és a szerepét a megbízható NT/2000 
kemel alapú rendszer veszi át. A Windows XP Home és 
Professional változatainak kódalapja teljesen egyező, 
ebből az egységesítésből mindenki profitál: a szoftver: 
fejlesztőknek nem kell két platformra írniuk a programo- 
kat, a hardverkészítőknek is csak egy oprendszerre kell 
eszközmeghajtót írni kettő helyett és a felhasználók is 
ugyanazokat az alkalmazásokat futathatják mindkét 
változaton, ugyanolyan teljesítmény és stabilítás mellett. 


Home és Professlonal 

Mis akkor a különbség a Home és Professional változat 
között? A Professional olyam plusz funkciók kaptak helyet, 
melyek a nagyvállatati munkaállomásként való haszná: 
létot teszik lehetővé - így pl; csak a Pro lehet tagja egy 
Windows tartománynak (domain), a helyi és az Active 
Directory címtárszolgáttatás csoportházirendjel, de még 
a helyi házirendek ís csak a Pro változaton használhatók. 
A Pro ezenkívül titkosított fájlrendszert (EFS), kapcsolat 
nélküli mappákat, központi profilokat, a mappák átrányít 
hatóságát biztosítja, ami főleg notebook felhasználóknak 
előnyős. A Home változaton az NTFS fájlrendszer egyszerű. 
sttett jogosultságkezelést biztosít csak, ugyanez vonat 
közík a hálózaton megosztott mappákra is. Csak a Proban 
használhatók a működés közben átméretezhető dinamikus 
partíciók, az IIS 6.0 webszerver ís a Pro része, a Home 
nom tartalmaz semmilyen webkiszolgálót. Az egyidi 
bejövő hálózati kapcsolatok maximális száma a Home 
csétében 5, míg a Professiónal 10-et enged. Többnyetvű 
változat is csak a Professinal-ből fog készülni, ez a mut 
racionális cégeknél elengedhetetlen. 


64 bit 

Citőber 25.étől már kapható az intel tanium processzort 
ámagató Windows XP Professional 64 bites változat Is. 
A 64 bites munkaállomás nagy teljesítményű mérnöki 
torvező és elemző (CAD, CAA) szoftverek, pénzügyi elemző 
alkalmazások, kép- és video feldolgozó programok futta 
tását teszi fhetővé, A 64 bítes Windows XP használatának 
tlőnye, hogy az egységes munkaállomás platform könnyet. 
ban menedzselhető központilag, iherve a 32 bttes Irodai 
ús üzleti alkalmazások futtathatók a 64 bites terve; 
vágy elemző célgépeken is. A Microsoft a 64 bites Net 
Entorprisé Server kiszolgáló alkalmazásokat hamarosan 
megjelenteti 64 bites változatban - a Windows 2000 
Advanced Servernek mér idén szeptember óta kapható, 
Szintén ÖEM forgalmazásban 64 bites ún Limited 
Hdítjon változata, 


Nincs .XP Server ! 
4 Windows XP család csak munkaállomás operációs 
Néndiszer - eddigaz NT vonal kiszolgálói és munkaállomársai 


egyszerre jelentek meg (NT 4.0 Server és Workstation, 
Windows 2000 Server és Professional), 8 Microsoft viszont. 
most szakít a hagyományokkal, A Whistler kődnévre 
haligató fejlesztés kiszolgáló ága csak 2002 tavaszán 
fog megjelenni, és a Windows.Net Server nevet fogja vi 
Selnl. A Windows.net Server családnak Standard, Advanced, 
Datacenter, 64 bites, Srnall Business és Embedded vál 
tozáta is lesz. A Windows XP munkaállomás új funkcióit 
a Windows 2000 Server Active Directory környezetből ís 
ki tudjuk használni, sőt, várható, hogy ez a felállás lesz 
a legelterjedtebb vállalati környezetben, 


Teljesítmény 

Egy áttérésnél rögtön felmerül a kérdés, hogy vajon mik 
az erőforrásígények. Az ajánlott rendszerkonfiguráció 
Pi. 300 MHz, és 128 MB RAM, A hivatalos adat helyett 
azonban érdemes a szubjektív tapasztalatokat meg 
nézni - ugyanazon a hardveren frissítve milyen benyo- 
másunk lesz Az Új rendszer SEDESSÉGÉL INEtŐeN, AZ ETESÜNE 
Labs független tanulmánya szerint a Windows XP mind 
a Windows 2000-nél, mind a Windows 98/985E/ME 
változatoknál gyorsabb már 128 MB memóriával is. 
Nem véletlen, hiszen alapvető fejlesztési cél volt a sebesség 
növelése (a felhasználói élmény, experience ugyanis 
ezen alapszik) - konkrétan a rendszerindítás, az alkalma 
zások indítása és használata, a hibernálás, a készenléti 
állapot használata lett mérhetően gyorsabb. 

(http; / etestingiabs.com/ main reports/ microsoft.asp) 


Stabilitás, megbízhatóság 

A jól megírt Windows 2000-es eszközmeghajtók kompatibílt- 
sek az XP.vel. A stabilítást biztosítja, hogy az XP rendetkezik 
egy beépített eszközillesztő tiltólistával (Driver Protection 
List, amely olyan nem XP kompatibilis eszközíllesztőket 
tartalmaz, melyek kritikus hibát okoznának - telepítésük 
után nem indulna a rendszet, vagy edatvesztéshez ve: 
zetnének. Ez a tiltás nem kapcsolható Ki, a felhasználó 
a saját felelősségére sem ronthatja ez a rendszert (ne 
keverjük ezt az alá nem írt meghajtók biokkolásával, 
ami egy ettől függetlenül használható funkció az XP-ben, 
ami viszont kikapcsolható). A tltólista a Windows 
Update oldalról frissíthető, ez már opcionális. 

Hasznos funkció a Millenium változatban lévő rendszer. 
visszaállítás (System Restore) továbbfejlesztése. Az XP.ben 
a rendszer egy pillanatnyi konfigurációs állapota rögzit- 
hető, innen a változások tranzakciószerűén rögzülnek 
Egy később hiba esetén (rossz alkalmazás, vagy eszköz 
itlesztő telepítése után) vissza tudjuk görgetni" a válto 
Tásokat bármelyik korábbi időpontra. 

Az Office XP-nél találkozhattunk először a hibajelentés 
(error reporting) tunkclóval. mely immár a Windows XPnek 
is része. Az előforduló rendszerhibákról a gépünk jelen. 
tést generál rögzítve a körülményeket, ezt elküldhetjűk 
interneten közvetlenül a Microsoftnak, így közvetlenül 
visszacsatolást adunk 6 fejlesztőknek. Vállalat; környe- 
zetben át lehet irányítani ezeket a hibajelentéseket egy 
központi eszközhöz (Őorporaté Error Reportng Tool), amivel 
egyrészt központilag szűrhető, mit akarunk továbbítani 
a Microsoftnak (ha egyáltalán akarunk valamit. illetve 
a hibák elemzésével egy oroaktív Help Desk funkciót 
síthatonk meg, 


Átállás vállalati környezetben 

Sokszor gondot jelent átállásnál a felhasználók adatainak 
és beállításainak mertése a munkaállomásokról - az XP 
ene egy központ! eszközt ad (File and Settings Transfer 
Wizard), amivel tejjes felhasználói állapot átköltöztethető 
az Új gépra. okőr Wi195/98/ME/NT4/2000-es ről való 
áíttérésnélis. Nem csak az operációsrendszér beállítások 
sa felhasználó fájljai, hanem az alkalmazások beállításai 
is költöztetésre kerülnek. A Microsoft alkalmazásokon 
kívül az eszköz számos külső gyártó alkalmazásának 
beállításait ís tudja költöztetni, parancssoros változata 
teljesen testreszabható, vállalati környezetben automat: 
átható. 


Alkalmazáskompatibilítás 
Egy üzletileg fontos alkalmazás irromgzttaitása torkot 
hatja az új rendszerre való áttérést. A Windows XPben 
gondoltak erre - a grafikus felületről pragrazmonérn ált 
ható ún alkalmazáskompatjbiítási szirtekset korsoti 
rendszerek működése ,emulálható" - Windows 96. 98, 
NTA4, 2000-es színtet választhatunk az alkzímszáshoz 
Valójában ezek a szintek olyan javításokat (m.exet) kap. 
cCsolnak be, amelyek a korábbi programok nem kereszt 
piatformos rendszerhívásait kapják el, és cseréi ki XP-s 
megfelelőikre valós időben. Az XP-ben lévő beépteri at 
kalmazáskompatbilítási adatbázis több, mint ezer gyán 
program javítászít tartalmazza, ha ezeket telepítjük az 
XPre, a beépített adatbázisnak köszönhetően minden 
további nélkűl futni fognak, Az adatbázis váltztati környezet 
ben a saját belső vagy egyedi fejlesztésű alsztmazásaink 
javításaíval ís bővíthető; az ún. Appicatan Compatibüity 
Toolkít tesztelő és elemző eszközeinek segtségévei ere 
Vet úgy tehetjük kompatibiíissé, hogy nem kell átímunk 
az eredeti kódot, csak a megfelelő javításokat 
kapcsolnunk hozzá. 


Menedzselhetőség 

Számos új parancssori eszközt ÉS szkriptet tartalmaz az 
XP, melyek a rendszerfelügyeletet könnyítik meg. Több, 
mint 200 új csoportházírend beállítást használhatunk 
munkakörnyezet testreszabására és szabályozására. 
Ezeket az új házírendeket egy Windows 2000 
Directorv címtárszolgáttatással is érvényre juttathatjuk. 
csupán a házirend sablonokat kell frissíteni az új beáll 
tásokkal. Talán az egyik legfontosabb újdonság a szoft 
verfuttatást tiltó házirend, egyérteműen tithatjuk vagy 
engedélyezhetjük állományok használatát digi 
MD5 hash1 képezhetünk bármilyen állományból, am 
alapján a belső futtatható kód mindíg azonosítható, 
mégha a név, kiterjesztés, útvonal adatokat át is 
a felhasználó. Szkriptek és teleptőcsomagok dígítáls 
tanúsítványokkal atáírhatók, és szintén házirenddel 
bályozható azon tanúsítványok listája, mélyekket atáirt 
szkriptek futtathatók 

A rendszer távoli támogatását biztosítja a Távsegély 
(Remote Assistance) funikci . távolról átvehet 
És vezérelhető egy XP képernyője - a megfelelő biztonság. 
felügyelet (engedélyek kérése, titkosítás! és központ; 
szabályozhatóság természetesen beépütett ennél B 
funkciónál is. 


Notebook felhasználók 
A távoli elérés esetében a legfontosabb újdonság a Tásol 
Asztal (Remote Desktop) funkció. Ez tulajdonképpen az XP 
munkaállomásba épített egyfelhasználós terminátszerver. 
mellyel abba a. munkamenetbe csatlakozhatunk bele 
nagyszeri 


amit az asztali gépen éppen otthagytunk 
hetőség otthoni munkára, tárgyalókból, més épületekből 
való vállalati elérésre. Az új terminálszerver a korábbi 
256 helyett 16 millió színt kezet, helyi lemezek, nyomtatók 
portok, vágótap és smart card átirányítást biztosit. A h 
zati szolgáltatások közül új a PPP over Ethernet (ADSL. és 
kábeles internetszolgáítatók más nálunk is támogatják 
a TCP/IP over IEEE 1394 (400 Mbos kapcsolt 
soros vonalon), a hálózati eszközők aUtomardass kon 
lását biztosító univerzális Piug(nipiay, és az aut 
konfigurációt biztosító Wireless LAN támogatás is. 


iguró- 


út 


A Windows XP magyar változata rekördidó alatt ké 
el. a Microsoft Magyarország november 22-én a Maddch 
színházban mutatja be az új terméket 


Horváth Tamás 
SZRFMÉLÖK 
Microsoft Magyarország 


(x) 


COMPAOG EVO TERMÉKCSALÁD 
- A SZÁMÍTÁSTECHNIKA EVOLÚCIÓJA. 


Az új Compag Evo Desktopban szériafelszereltségként találja korunk legmo- 
dernebb proceszszorát, az Intel? Pentium? 4-est. Az Evo megtervezésekor ar- 
ra törekedtünk, hogy átfogó Compag-megoldásokkal minimalizáljuk a hosszú 
életciklus alatt felmerülő összes költséget. De az Evo még ennél is többet nyújt: 
modern formatervezés, 3 év teljes körű Compag CarePag garanciakiterjesztés, 
a Windows XP-re felkészített rendszer, versenyképes ár: 199 900 Ftiáfa". 
Compag Evo termékcsalád. Mindazoknak, akik a fejlődést választják. 


"1.5 GHz intel" Pentfum" 4 processzor : 20GB HDD 128MB SDRAM : 48x CD-ROM - Intel" Proroo 4 hálózati kártya " ACg7 
hangkártya : Desktop ház : Microsoft Windows 98 operációs rendszer (magyar nyelvű) - intel" 845 lapkakészlet - 16MB 
nvidia videókártya : 3 évteljes körű, helyszínt garancia 


INNOVATÍV 
VÁLLALATI MEGOLDÁSOK Ő www.compag.hu 
A VILÁG BÁRMELY PONTJÁN 


Windows"XP with Pentium! 
processor optimízations 


A Compag személyi számítógépein jogtiszta Microsoft" Windows?-t használnak. 
"www. microsoft.com/piracy/howtotell 
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